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News 
 

 

Über den IUCAB-Kongress in Helsinki berichten wir in der nächsten 
Ausgabe. 
 
 
 
Wir wünschen Ihnen allen schöne und erholsame Sommer- und 
Ferienzeit. 

 
 

 



V A K A N T E   V E R T R E T U N G E N 

 

 

Wir suchen einen Handelsvertreter, um den Verkauf von Taschenlampen 

und Multitools Marke Nebo und Trueutility (Usa und Uk Produkte) zu 

koordinieren. 

Als Handelsvertreter würden Sie für die Kontaktaufnahme in der Schweiz verantwortlich sein. 
Ihre Hauptaufgaben sind die Entwicklung der folgenden Marktkanäle: 

• DoItYourself 
• Bricolage Geschäfte und Distributoren 
• Sportgeschäfte und Händler 
• Lebensmittel- und Drogerien 
• Gartencenter 
• Geschenkläden 

 

 



 
SONDERANGEBOTE: 

• TV-Verkauf 
• Treueprogramme (Lebensmittelketten / Ölgesellschaft) 

Bitte besuchen Sie www.tecnopark.ch um eine kurze Vorstellung von unseren Angeboten zu 
haben. Vielen Dank 

 

Adriano Lombardo 
————————————- 
Rfa Trade Solution SA 

www.tecnopark.ch 
info@tecnopark.ch 
via Dufour 1 – 6900 Lugano 
Ch +41 (0) 79 418 53 75 
Ita  +39  348  660 64 79 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Seit 30 Jahren erfolgreich in Europa suchen wir nach kompletter Neuausrichtung selbständige 
Vertriebspartner für den Direktvertrieb in der Schweiz 

Warten Sie nicht länger auf Ihren Lottogewinn, hier ist er! 

Wer sind wir? Seit Anfang der 90er Jahre produzieren und vertreiben wir physikalische 
Wasseraufbereitungsgeräte in ganz Europa. Weltweit sind wir einziger Hersteller mit einem 
unabhängigen wissenschaftlichen Gutachten, welches die Funktionsweise dieses einzigartigen 
Gerätes bestätigt. 
 

Was bieten wir? 
 

• selbständiges Arbeiten 
• außergewöhnliche Bruttomarge im BtoC Geschäft 
• perfekte Vorbereitung und Training on the Job (Schulung) 
• wissenschaftliches Gutachten über die Funktionsweise 
• außergewöhnlich nachhaltiges Produkt in Bezug auf Herstellung, Betrieb und 

Recycling 
• Swiss Made 

Was erwarten wir? 
 

• seriöser Auftritt gegenüber dem Kunden 
• kompetenter, perfekter fachlicher Berater 
• selbständiger proaktiver Verkaufsberater 
• Netzwerker und eigener IdeengeberBereitschaft innovative Verkaufsstrategien zu 

entwickeln 
+ Ehrgeiz, sicheres seriöses Auftreten, Durchhaltevermögen und der unbedingte Wille 
zu Erfolg 

 

Hydros Produktions-&Vertriebs GmbH 

Volker Schuette 

Mitglied der Geschäftsleitung 
Gewerbehaus Obermühle 7 
CH-8722 Kaltbrunn SG 

+41-79 539 66 74 
schuette.v@t-online.de 

 

 



 

Traditionsreiches Haus für die Lieferung von Präzisions-Drehteilen sucht für die Schweiz, 
vorzugsweise Deutschschweiz, einen erfahrenen Handelsvertreter mit guten Verbindungen zu 
Drehteil-Einkäufern. Zum Lieferprogramm gehören vorwiegend Teile mit größerer 
Fertigungstiefe aus allen Metallen, auf Wunsch oberflächenbehandelt, beschichtet, 
wärmebehandelt, einbaufertig, sowie Baugruppen. 

 
Neben dem Kundenstamm besteht ein umfangreicher Pool an Kontaktadressen deutscher 
Industriefirmen. 
 
 
Kontakt: 
Südmetall Hugo Wuttig KG 
Herr G. Wuttig 
Scheffelstrasse 
D-79725 Laufenburg 
info@suedmetall-kg.de 
www.suedmetall-kg.de  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



We are looking for a trade representative with good English skills to coordinate the selling of 
organic food products from Thailand to Switzerland (and other european countries). 

Our company "The Magic Tree" based in Bangkok is the trader of organic superfoods from 
Thailand, a beautiful argricultural country. Our main products are 100% cold- pressed Sacha 
Inchi oil, Protein powder and roasted seeds of Sacha Inchi which have the highest Omega 3,6 
and 9. Our product name is “Inca3-6-9”. 

Sacha Inchi is well known for its superb quality since 3,000 year ago by Inca people along 
Amazon river. The seeds provide good source of essential oil like Omega 3,6,9 as well as 
Vitamin A and E, 8 amino acids and anti-oxidants substance. 

Sacha inchi is the best food for vegan and health awareness individual. It is easy to consume, 
taste good and can be mixed with different kind of foods i.e. salad, smoothies, yogurts, cakes 
or any meals. It is also gluten-free. 

As a trade representative, you would be responsible for establishing further contacts in 
Switzerland.  Your main tasks: 

• Develop awareness of highly benefit Sacha Inchi products 
• Acquire potential new customers in the area of Organic wholesalers and retailers 

(including on line stores), pharmacies and cosmetic lab that might be insterested in 
selling or using Sacha Inchi products. 

The company offers you: 

• an in-depth information about the product 
• advertising material such as brochures and flyers 
• 15% commission of net turnover for new customers (only for first orders) 
• 10% commission of net turnover for repeating customers 

 

Kontakt: 
The Magic Tree Co., Ltd. 
1 Soi Naknivas Rd., Naknivas Rd. Ladprao Bangkok 
10230 Bangkok 
e-Mail: magicthaitrees@gmail.com 

 

 



 

 

 

 

 



 

 

Medizintechnisches Unternehmen mit bahnbrechender Technologie sucht Handelsvertreter für 
Deutschland, Österreich und der deutsch-sprechenden Schweiz. 

DermaLumics ist ein weltweit tätiges Medizinproduktunternehmen mit dem Ziel, die 
Hautpflege durch innovative Imaging-Lösungen auf Basis der Optischen-Kohärenz-
Tomografie (OCT) zu verwandeln. 

OCT sieht derzeit eine rasche Expansion und ein Wachstum in der Dermatologie, wobei 
DermaLumics zu den führenden Unternehmen gehört. Diese Technologie bringt neue 
Lösungen in verschiedenen medizinischen Bereichen und gibt Ärzten die Werkzeuge, um ihre 
Leistung zu verbessern. 

Nach einer erfolgreichen Phase der Forschung und Entwicklung freut sich DermaLumics, 
NITID, zu präsentieren. Seine Tragbarkeit und Vielseitigkeit bringt einzigartige Vorteile in 
den Alltag von Dermatologen und bietet unseren Kunden eine kostengünstige Lösung für den 
Erwerb einer bahnbrechenden Technologie. 

Wir suchen nach Handelspartnern für ein innovatives Gerät für die Diagnose von weißem 
Hautkrebs. Unser Gerät ist für Dermatologen konzipiert und wir wollen es in diversen 
Ländern dem Markt zugänglich machen. 

Wir sind: - Das einzige Unternehmen, das 3 diagnostische Technologien in einem kleinen 
tragbaren Gerät kombiniert: Klinisches Bild, Dermatoskopie und OCT - Ein junges, 
dynamisches Team von qualifizierten Fachleuten mit flachen Hierarchien 

Wir brauchen Sie: - wenn Sie entsprechende Erfahrung in medizinischen Geräten haben - 
wenn Ihre Kunden Dermatologen mit eigener Praxis und Krankenhäuser sind Wir bieten: - 
faire und lukrative Provisionen - eine große und innovative Technologie. 

Wenn Sie interessiert sind, wenden Sie sich bitte an info@dermalumics.com 

 

Kontakt: 
DermaLumics, S.L 
Ronda de Poneinte 16, 1°E 
28760 Tres Cantos (Madrid) 
Webseite : http://www.dermalumics.com 
 

 
 
 



 

Suchen Sie nach einem positiven und produktiven Umfeld, in dem Sie Ihre Fähigkeiten durch 
Schulungen ausbauen und in dem Sie für ein italienisches Unternehmen arbeiten können? Dann haben 
wir die passende Aufgabe für Sie. 

Das Unternehmen „Baldan Group“ (www.baldangroup.it) mit Sitz in Mailand ist ein international 
tätiges Unternehmen das Produkte und Dienstleistungen in den Bereichen Wellness und Gesundheit 
anbietet. Das Sortiment reicht von medizinischen Geräten über kosmetische Produkte bis hin zu make-
up und diätischen Lebensmitteln, welche in der Wellness-Branche, Schönheitszentren und Apotheken 
ihren Absatz finden. 

Als Handelsvertreter wären Sie für den Aufbau weiterer Kontakte in der Schweiz zuständig. 

Ihre Hauptaufgaben: 

• Markenentwicklung 
• Akquise potentieller Neukunden im zugewiesenen Gebiet 
• In medizinischen Kliniken, Apotheken und Kosmetiksalons Termine für Präsentationen und 

einen „Tag der offenen Tür“ arrangieren 

Anforderungen: 

• Hervorragende Organisationsfähigkeit 
• Kompetenz im Zeitmanagement 
• Hervorragende Kommunikationsfähigkeit 
• Zielorientierung 
• Motivation und Begeisterung für den Beruf 
• Sofortige Verfügbarkeit 

Das Unternehmen bietet Ihnen: 

• Eine Schulung auf hohem Niveau im technischen und kaufmännischen Bereich mit einer 
Dauer von 3 Tagen in Mailand oder Ferrara (Italien) 

• Erfolgreiche Geschäftsstrategien die europaweit bereits zum Einsatz kommen und Ihnen einen 
sofortigen Erfolg ermöglichen 

• Die Aufstiegsmöglichkeit zum Area Manager 
• Schulungen in Mailand 
• Zurverfügungstellung von Werbematerial, wie Broschüren und Flyer 
• Höchstmögliche Provisionszahlungen der Branche: 

– monatliches Fixentgelt monatlich Provisionsanzahlungen zuzüglich Provision: 

– 15% Provision vom Nettoumsatz bei Neukunden (nur bei Erstaufträgen) in einem begrenzten und 
vereinbarten Gebiet 

– 10% Provision vom Nettoumsatz bei Bestandskunden in einem begrenzten und vereinbarten Gebiet 



Das durchschnittliche Jahreseinkommen (basierend auf 150 Handelsvertretern europaweit) liegt 
zwischen CHF 30.000 und CHF 120.000, welches einen durchschnittlichen Jahresverdienst von 
75.000 CHF ergibt. 

Gute Englischkenntnisse sind unerlässlich. 

 Darüber hinaus, Baldan Group ist dabei zu bringen auf den Markt ein neues innovatives Projekt, mit 
ausschließliche Patent weltweit, durch den kann die Vertriebsnetz interessante und einträgliche Ziele 
treffen.“ 
 
Kontakt: 
B & M Srl Marketing nel Benessere 
via L. Bruni 25 
20158 Milano 
E-Mail: barbara.bonazza@baldangroup.it 
Webseite: www.baldangroup.it 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Wir sind ein alteingesessenes Digital- und Textildruckunternehmen in Deutschland. 

Zur Verstärkung unseres Vertriebs in der Schweiz suchen wir einen Freelancer, welcher unsere breite 
Produktpalette in der Deutschschweiz vertreiben kann. 

Sie verfügen über ein gut gepflegtes Netzwerk zu Marketingabteilungen und Entscheidern, sind 
kommunikativ und engagiert und suchen auf Provisionsbasis eine Ergänzung zu Ihrem bestehenden 
Portfolio. 

Wir bieten ein interessantes Sortiment, von Bannern, über Flyer, Prospekte, Briefschaften, bis zu 
bedruckten und bestickten Textilien, sowie eine aktive Verkaufsunterstützung unseres Mutterhauses in 
der Schweiz in der Nähe von Zürich. 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung per E-Mail unter Angabe Ihrer bisherigen, respektive aktuellen 
Tätigkeiten. 

Kontakt: 
QuadraVis GmbH & Co. KG 
Werner-von-Siemens-Strasse 35 
64711 Erbach 
E-Mail: blattmann@quadravis.de 
Webseite: www.quadravis.de 
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Aktuelle Medieninformation 

 

Gute Aussichten bei Nachfrage und Geschäftslage 
Steigende Zuversicht im Grosshandel  
 

Die Ergebnisse der aktuellen KOF-Konjunkturumfrage von Handel Schweiz deuten auf eine 

Verbesserung der Geschäftslage im Schweizer Grosshandel hin. Knapp ein Drittel der befragten 

Unternehmen berichtet von mehr Warenverkäufen. Die Ertragslage wird etwas besser beurteilt – 

seit über zwei Jahren liegt der Saldo erstmals wieder knapp über der Nulllinie. Ausserdem haben 

die Grosshändler ihre Belegschaft in einem langsameren Tempo reduziert als noch im 

Vorquartal. Dennoch dürfte der Stellenabbau andauern; die zukünftige Anzahl der Beschäftigten 

wird unverändert negativ.  

 

 
 

Die Nachfrage hat in den letzten drei Monaten Die Geschäftslage hat sich allgemein wieder aufgehellt. 
zugenommen. Quelle KOF  Quelle KOF  

 

 

Seit der letzten Konjunkturumfrage, welche im Auftrag von Handel Schweiz jeweils vierteljährlich durch 

die KOF Konjunkturforschungsstelle der ETH Zürich durchgeführt wird, haben sich die Erwartungen zur 

zukünftigen Geschäftslage wieder aufgehellt. Im Vorquartal wurde noch von einer negativen 

Entwicklung ausgegangen. Der Saldo ist zum ersten Mal seit zwei Jahren über die Nulllinie gestiegen. 

Ebenso dürfte nach jahrelangem Rückgang der mengenmässige Warenverkauf wieder leicht zugelegt 

haben. Knapp ein Drittel der befragten Unternehmen verzeichnete eine Zunahme des Warenverkaufs. 

Rund 28% der Unternehmen musste sich jedoch mit abnehmenden Absatzzahlen arrangieren. Die 

Ertragslage hat sich insgesamt gebessert. Für die Zukunft wird auch die Nachfrage eher positiv beurteilt. 

Diese Entwicklung spiegelt sich in den gestiegenen Lieferfristen und den zunehmenden 

Lagerbeständen wider. Die Handelsunternehmen rechnen zudem mit deutlich steigenden 

Einkaufspreisen und und leicht zunehmenden Verkaufspreisen. Der Abbau der Belegschaft hält jedoch 

unverändert an. 
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IT, Gebrauchs- und Verbrauchsgüter: Nachfrage wächst 

In den Sparten Nahrungs- und Genussmittel, Maschinen und Ausrüstungen wie auch bei den 

Grosshändlern von landwirtschaftlichen Grundstoffen wird die Geschäftslage deutlich optimistischer 

bewertet als noch im Vorquartal. Jedoch gehen in diesen Branchen die befragten Unternehmen davon 

aus, dass die Nachfrage in den kommenden drei Monaten stagnieren wird. Anders verhält es sich in der 

IT-Sparte: Hier melden die Unternehmen eine deutlich wachsende Nachfrage; auch die zukünftige 

Geschäftslage beurteilen sie äusserst zuversichtlich. Ähnlich ergeht es den Grosshändlern von 

Gebrauchs- und Verbrauchsgütern. Sie berichten von einem gestiegenen mengenmässigen 

Warenverkauf und erwarten in naher Zukunft eine spürbar steigende Nachfrage. 

 

Handel Schweiz ist der Dachverband des Handels, dem 33 Branchenverbände mit insgesamt 3’700 

Unternehmen angehören. Handel Schweiz vertritt eine liberale Politik und setzt sich für eine starke Schweiz 

ein. Der Handel ist mit 680'000 Mitarbeitenden der wichtigste private Arbeitgeber der Schweiz. Im Handel 

werden über 38’000 Lehrstellen angeboten, mehr bildet keine Branche aus. 

 

Handel Schweiz führt die Umfrage Grosshandel in Zusammenarbeit mit der KOF 

Konjunkturforschungsstelle durch. Es liegen die Antworten leitender Persönlichkeiten von gegen 500 

teilnehmenden Unternehmen zugrunde. Sie werden in einem standardisierten Fragebogen 

quartalsweise zu den Tendenzen ihres Betriebsgeschehens befragt.    

 

handel-schweiz.com • facebook.com/HandelSchweiz • twitter.com/HandelSchweiz 

 

Kontakt:   Kaspar Engeli, Direktor  Tel. 061 228 90 33 

  Andreas Steffes, Sekretär  Tel. 061 228 90 32 

 

Informationen: Iris Wirz c&p communications, Tel. 043 500 52 88, presse@handel-schweiz.com 
 
 
 
 



SWICA 

Profitieren Sie von bis zu 25 % Prämienrabatt 

Dank einem Kollektivvertrag mit Swica erhalten Sie als Mitglied von Handel Schweiz 

exklusive Rabatte auf Zusatzversicherungen. Mit der Wahl eines alternativen 

Versicherungsmodells senken Sie und Ihre Mitarbeitenden die Prämie zusätzlich und 

entlasten das Haushaltsbudget um einige hundert Franken pro Jahr. 
  

Als Mitglied von Handel Schweiz erhalten Sie und Ihre Mitarbeitenden 10 Prozent Rabatt auf 

die Spitalversicherungen HOSPITA von SWICA. Mit der Teilnahme am BENEVITA 

Bonusprogramm können Sie diesen Rabatt auf bis zu 25 Prozent erhöhen. Auch 

Familienmitglieder profitieren von diesen vorteilhaften Konditionen. 

  

Mit einer Spitalversicherung entscheiden Sie sich für mehr Freiheit bei der Wahl Ihres Spitals 

und des behandelnden Arztes, mehr Komfort und den bevorzugten Zugang zur 

Spitzenmedizin. Je nach Zusatzversicherung bedeutet das ein komfortables Zweier- oder 

exklusives Einzelzimmer, volle Deckung in der halbprivaten oder privaten Abteilung in allen 

Spitälern der Schweiz und in Liechtenstein sowie kurze Wartezeiten bei planbaren 

Operationen. 

  

Ihre Mitgliedervorteile: 

• bis zu 800 Franken jährlich an Ihre Aktivitäten in den Bereichen Bewegung, 

Ernährung und Gesundheit 

• bis zu 10 Prozent Rabatt auf Spitalzusatzversicherungen, in Kombination mit dem 

BENEVITA Bonusprogramm bis zu 25 Prozent Rabatt 

• Telefonische Erreichbarkeit in allen medizinischen und administrativen Fragen rund 

um die Uhr, an 365 Tagen 

Profitieren Sie dank der Partnerschaft zwischen Handel Schweiz und SWICA. 

  

 

 

Der SWICA-Kollektivvertrag bietet folgende Vorteile: 

• Kollektivrabatte von bis zu 20% auf ausgesuchte Zusatzversicherungen 

• Medizinische Beratung rund um die Uhr 

• Starke Gesundheitsförderung mit bis zu CHF 800.- jährlich 

 

 
www.swica.ch 


