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Direktmarketing Tipp

Sieben Erfolgstipps fiirs Direktmarketing

Ein wirkungsvoller Kundenbrief ist fast
wie ein automatischer Auftragsbeschaf-
fer, sagt Direktmarketingexperte Detlef
Krause und gibt folgende Tipps fiir eine
erfolgreiche Direktmarketingaktion:
1.Adressliste sorgféltig auswihlen. De-
finieren Sie Thre Zielgruppe und ho-
len Sie unterschiedliche Angebote von
Adressverlagen ein. Bringt mehr Re-
sponse - und: Beim Formulieren kén-
nen Sie den Text des Briefes nach die-
ser Zielgruppe ausrichten.
2.Nie wie Werbung oder eine Massen-
aussendung wirken. Dazu gehort et-
wa, eine ,echte“ Briefmarke auf-
zukleben - und keinesfalls einen
Stempel ,,Entgelt bezahlt“. Empfanger
entscheiden innerhalb kiirzester Zeit,
was mit dem Brief passiert. Der erste
optische Eindruck ist also bereits ent-
scheidend.

1&V Journal 5.2005

5.Bleiben Sie immer am Ball.

3.Sprechen Sie Thre Kunden in dem Brief

personlich an. Vermeiden Sie Formu-
lierungen wie ,wir erlauben uns ...“
oder ,,... bieten wir Thnen“. Stellen Sie
sich statt dessen vor, Sie wiirden ei-
nem Freund bei einem guten Essen
die Vorteile Thres Produktes erkliren.

4.Tragen Sie dem Empfinger genau auf,

was er tun soll. Machen Sie dem Le-
ser ein konkretes Angebot und tei-
len Sie ihm mit, dass er anrufen, ein

Muster anfordern oder die Website Ih- -

res Unternehmens besuchen soll. Ide-
al: ein Gratisangebot, etwa ein Report
aus Threm Fachbereich mit kostenlo-
sen Tipps.

Nie-
mals sollten Sie bei geringem Riick-
lauf schon nach dem ersten Brief auf-
geben. Schicken Sie an die gleiche
Adresse noch weitere Briefe, die Ihr

WHEN I WAS YouNe
T THOUGHT WEALTH AND
POWER WOULD MAKE ME
HAPPY.. AND T WAS RIGHT!

Angebot vielleicht aus einem anderen
Blickwinkel darstellen. Das erh&ht
die Chance, den Kunden in der richti-
gen ,Verfassung*” fiir Thr Angebot an-
zusprechen.

6.Kundenbrief erst einmal testen. Vor ei-
ner Direktmarketingaktion sollte der
Brief erst einmal an einer kleinen Ziel-
gruppe getestet werden. Beispiel: Zwei
Empfingergruppen erhalten den glei-
chen Brief, nur der Preis des Ange-
bots. unterscheidet sich. Im nichsten
Schritt kann wieder ein Detail variiert
werden.

7.Erfolg der Direktmarketingaktion mes-
sen. Um genau zu erfahren, welche
Werbebriefversion die besten Riick-
laufquoten erzielt hat, solite jede Ver-
sion mit einem speziellen Code auf
dem Antwortelement versehen wer-
den.

TEIR RGO



In eigener Sache

Liebe Mitglieder

Mit dem Bulletin 5 /September 2006 beschreiten wir einen neuen Weg. Zum ersten
Mal kann das Bulletin auch im Internet gelesen werden und wenn gewinscht, kann es als
pdf heruntergeladen werden. Alle Bulletins werden in Zukunft im Archiv abgelegt. Dies
erlaubt es den Mitgliedern, auf gewisse Dinge zuriickzukommen, ohne lange in den eige-
nen Ablagen suchen zu mussen. Dem Sekretariat werden dadurch viel Zeit und Kosten
gespart.

Wir méchten diejenigen Mitglieder bitten, unserem Sekretariat entsprechend

mitzuteilen., wenn Sie in Zukunft die elektronische Zustellung an Stelle des bis-
herigen Postversands winschen. Eine moglichst vollstandige Ruckmeldung ist

wiunschenswert. (Beiliegendes Schreiben beniutzen).

VKA-HOmMmepage

An der GV 06 wurde der VS beauftragt, unsere Homepage www.vka.ch neu zu gestalten.
Erfreulicherweise sind unsere Arbeiten schon sehr weit vorangekommen. Schwerpunkt-
massig haben wir uns auf die Vorteile einer Mitgliedschaft, auf die verschiedenen Dienst-
leistungen, AHV-Kasse 71, auf die internationale Vernetzung via ITUCAB und vor allem auf
den 1. Eindruck beim Anwahlen unserer Homepage konzentriert. Wir meinen, dass wir
uns sehr positiv zeigen werden.

Mitgliederwerbung

Mit unserer neuen Homepage glauben wir auch, jingere Leute anzusprechen, eine
Mitgliedschaft in unserem Verband anzustreben.

Gleichzeitig sei an dieser Stelle nochmals darauf hingewiesen, dass jeder, der ein neues
Mitglied wirbt, eine Pr&mie von Fr. 100.- vom Verband erhalt. Mund zu Mund-
Propaganda ist immer noch eine effiziente Art daflr.

Vertretungsangebote

Wir bitten Sie, die verschiedenen Angebote zu beachten und zu wissen, dass wir jeweils
bestrebt sind, mdglichst viel Information von den jeweiligen Inserenten einzuholen.
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Erfolgreiches danisches Unternehmen sucht Handelsvertreter
far Filzprodukte fur den Schuh- und Bekleidungseinzelhandel,
sowie fur Kunsthandwerksgeschéfte.

Aktieselskabet glerups ist ein danisches mittelstandisches Un-
ternehmen, das handgemachte Filzschuhe, Jacken und Ta-
schen aus 100% reiner Wolle herstellt und vertreibt. Das Un-
ternehmen entstand vor 12 Jahren und deckt inzwischen den
gesamten skandinavischen Markt ab. Jahrliche Umsatz-
Zuwachsrate 150%!

Zur Bearbeitung des Schweizer-Marktes suchen wir Handels-
vertreter in verschiedenen Regionen der Schweiz, welche be-
reits bestehende Kontakte in den jeweiligen Branchen haben.
Wir bieten ein starkes, in seiner Art einzigartiges Produktesor-
timent, welches in der Schweiz einzufiihren ist. Ausserdem er-
halten Sie effektives Verkaufsmaterial, zusammen mit unserer
attraktiven Provisionsregelung und einen hohen Anfangsbonus.

Erfolgreiches deutsches Traditionsunternehmen sucht fur die
Gesamtschweiz eine aktive Vertretung, vorwiegend fir den
Bereich der technischen Textilien.

Seit nahezu 100 Jahren werden in dem mittelstandischen Un-
ternehmen elastische und unelastische Bander, Kordeln und
Litzen produziert.

Innerhalb der letzten 30 Jahre ist es erfolgreich gelungen, im
Bereich der technisch hochstehenden und anspruchsvollen Ar-
tikel Fuss zu fassen.

Heutzutage werden alle aktuellen und neuen Materialien ver-
arbeitet; gut 98 unterschiedliche Branchen setzen unsere Pro-
dukte ein.

Einer der Grinde fur die gute Marktpositionierung ist der Wille
und die Fahigkeit, zusammen mit Kunden erfolgreich Problem-
I6sungen zu entwickeln.

Wir sind zertifiziert nach DIN EN 1SO 9001. In 2000 haben wir
das ,,Oko Tex Standard 100“-Zertifikat erhalten und in naher
Zukunft die TS 16 949.

Zur Erleichterung in der Anfangsphase bieten wir neben unse-
rer Provisionsregelung einen erhéhten Anfangsbonus.

Italienischer Hersteller, mit Gber 30-jahriger Erfahrung als
Fabrikant von Bekleidung und Accessoires fur Karneval, Hallo-
ween und anderen festlichen Anlassen, mit Gber 2000 Artikeln
in seinem Sortiment, sucht Handelvertreter fur die Schweiz.
Interessenten sollten bereits in den Gebieten ,,Fun Articles”
oder Bekleidung tatig sein. Das Sortiment besteht aus leicht
verkauflichen Artikeln, mit entsprechend gutem Provisionsver-
dienst.
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Fuhrender spanischer Hersteller von Sportbekleidung, speziali-
siert in Rennsport- und Bikingbekleidung, sucht Handelsvertre-
ter auf Kommissionsbasis fur die Schweiz

Wir sind einer der etabliertesten deutschen Importeure von
handgekniupften Orientteppich-Kollektionen. Bisher haben wir
uns auf den deutschen und Osterreichischen Markt fokussiert.
Nunmehr wird als Lizenzprodukt des fuhrenden Lifestyle- und
Modeunternehmens ESPRIT® eine neue hochwertige Tep-
pichproduktelinie europaweit eingefuhrt. Fur den Aufbau des
europaischen Vertriebsnetzes suchen wir in den einzelnen
Landern erfahrene

Handelsvertreter (m/w),

die bei der professionell geplanten Erfolgsstory von Anfang an
mit dabei sein wollen.

Sie sollten Zugang zu den relevanten Vertriebsstrukturen in
Ilhrem Land haben. Der Markteintritt wird mit dem Marketing-
instrumentarium der globalen und etablierten Marke ESPRIT®,
die auch in lhrem Land fur die Verbraucher ein Begriff ist,
massiv unterstitzt.

Wenn Sie die Chance nutzen wollen, erbitten wir lhre Bewer-
bung in elektronischer Form an die von uns beauftragte Bera-
tungsgesellschaft, die sich umgehend mit lhnen in Verbindung
setzen wird.

Fuhrendes Unternehmen der Lederwarenindustrie in Deutsch-
land mit den Marken Porsche Design, Gerry Weber, More &
More und der Eigenmarke Maitre bietet die Firma ein einzig-
artiges Marken-Portfolio.

Zum Aufbau einer effizienten Vertriebsstruktur in der Schweiz
fir unsere Produkte im Fashion-Bereich und im Luxussegment
suchen wir Partner mit sehr guten Kontakten zum Lederwaren-
fachhandel.

International tatiges Unternehmen in der Heimtextilbranche
mit Sitz in Portugal sucht Vertreter fur die Schweiz mit guten
Kontakten zum Bettenfachhandel, Einrichtungshausern, Wa-
sche- und Aussteuergeschéaften.

Seit 40 Jahren entwickelt das Unternehmen hoch qualitative
Produkte, Bettwasche und Frottierteiele (Handtlicher/Bade-
mantel), sowie ein kleines Sortiment Tischwésche.

Erfolgreiches belgisches Unternehmen sucht fir die Schweiz
eine aktive Vertretung im Bereich Textilien, bzw. Ergonomie-
und Gesundheitskissen und Steppdecken.

Das Unternehmen hat sich zum Ziel gesetzt, jedem Mensch zu
einem erholsamen Schlaf zu verhelfen und bietet in diesem
Sinne eine vollstdndige Produktereihe von sehr hoher Qualitat
an:

Steppdecken und Kopfkissen mit natirlichen und syntheti-
schen Fillungen

Gesundheits-Steppdecken und-Kopfkissen

ergonomische Kopfkissen
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Wir sind ein innovatives und expandierendes Unternehmen in
der boomenden Branche ,,Technische Textilien“. Wir entwi-
ckeln, produzieren und vermarkten gewebte, gewirkte, ge-
strickte und geflochtene Erzeugnisse in aussergewdhnlichen
Qualitat und mit einzigartigen Zusatznutzen. Unser Produkte-
portfolio reicht von ein- Gber zwei- bis hin zu dreidimensiona-
len Textilien, in die Zusatzelemente und funktionelle Fasern in-
tegriert werden kénnen. Mittels einzigartiger Herstellungsver-
fahren sind wir extrem flexibel in der Angebotsgestaltung und
schnell in der Ausfihrung. Das macht uns hochinteressant fur
Ansprechpartner in den unterschiedlichen Branchen.

Fur die Erschliessung neuer Geschaftskontakte werden freie,
engagierte und lernbereite (alternativ: erfahrene) Handelsver-
treter/innen gesucht. Tatkraftige Unterstiitzung und Schulung
durch die Firma.

HAUSHALT / SPORT / SPIELWAREN

Generalvertreter fur die Schweiz und Liechtenstein ge-
sucht fur den Vertrieb von neuartigen auch in der Schweiz
patentierten Trinkgefassen zur Kontrolle der taglichen
Trinkmenge. Hohe Provision wird zugesichert.

Der Verkauf sollte hauptséachlich Gber die Vertriebskanale der
Branchengruppe Medizinprodukte/Gesundheitswesen (Apothe-
ken, Pflege- und Seniorenheime, usw.) erfolgen.

TECHNIK /7 BAU /7 VERPACKUNG

Im Rahmen der Strukturerweiterung fur den Absatz von Pan-
zerturen fur Wohnungen und Villen, Mehrzweck- und Feuer-
schutztlren, interne Holztlren, Blindstécke fur Schiebetiren
und Garagen-Schwingtiren sucht der fihrende italienische
Fabrikant von Verschlussen und Beschlagen Handelsvertre-
ter fur die verschiedenen Kantone in der Schweiz.

Gewulnscht werden dynamische, unternehmerische. Entschlos-
sene Bewerber mit Sitz in der Ndhe der in Frage kommenden
Gebiete.

Anforderungen:

- aktives Kundenpaket (Branchen: Zimmer- und Sanitararbei-
ten, sowie Lege- und Bausektor

- Kenntnisse in der Baubranche, Verkaufserfahrung, wenn
moglich in ahnlichen Bereichen

- PR- und Verhandlungsfahigkeit

- Motivation und markante Ausrichtung auf Erfolgsergebnisse
- Gebietskenntnisse

- Begeisterung

- Unternehmungsgeist

- Bereitschaft zur Verantwortungsiibernahme bei der Ausfiih-
rung der anfallenden Arbeiten

- Flexibilitat

- Selbstvertrauen

- Ausgewogenheit
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Bereitschaft:

- zur Verantwortungsubernahme fur die Geschaftsentwicklung
des Produktes bei Unternehmer und Projektfirmen, sowie in
der Verwaltung der Bauplane

- die Kundschaft zu lenken und an sich zu binden

- neue Geschéaftsmdoglichkeiten zu schaffen

- gemeinsam mit dem Hauptsitz die Uberwachung der Kun-
denzahlungen zu fuhren.

Wir bieten:

- ein zeitlich unbegrenztes Mandat (nach einer zu vereinbaren-
den Probezeit)

- vorteilhafte Honorierung, Unterstitzung, Mittel und Initiati-
ven in Sachen Marketing

- standige technische Fortbildung

- dauerhafte Unterstitzung

- Erfahrung eines renommierten Unternehmens

- Mdglichkeit die Verkaufskraft aufgrund der Fahigkeiten und
der erzielten Ergebnisse zu steigern.

Bitte den Lebenslauf zustellen an:

Italienische Handelskammer fir die Schweiz,

Herr Christian Pitardi, Seestr. 123, 8027 Zurich

Tel.: 044 289 23 23, Fax: 044 201 53 57

Italienischer Baumaschinen-Fabrikant, seit 65 Jahren in Be-
trieb, erfolgreich exportierend in 50 Lander, sucht HANDELS-
VERTRETER auf Provisionsbasis fur die Schweiz.

Producteur Italien, avec 65 ans d’experience dans 50 pays,
cherche AGENTS-REPRESENTANTS pour la Suisse, a base de
commission.

Azienda produttrice macchine edili e stradali, con 65 anni di
esperienza in 50 paesi, ricerca AGENTI DI VENDITA per la
Svizzera, a base di provvigione

Branchenerfahrung und Computerkenntnisse erforderlich
Experience dans le métier et connaissance informatiques ne-
cessaire

Esperienza nel settore e informatizzato richiesto

MOBEL / INTERIEUR / GARTEN 7/ GAST-
RONOMIE

Einer der aktuellsten im Leder-Polstermdbel-Bereich aus
Italien sucht eine Generalvertretung fur die Schweiz. Gute
Kundenkontakte und entsprechende Erfahrung werden vor-
ausgesetzt.
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Wir sind einer der fihrenden Hersteller von ,,schwebenden
Schlafsystemen® (Matratzen aus Wasser, Luft, Gel und viscoe-
lastischem Schaumstoff) in Europa und bewegen uns in einem
standig wachsenden Markt. Wir wollen unser Sortiment weiter
perfektionieren und innerhalb der Schweiz ausweiten.
“Novaluna-Schlafsysteme*, bekannt aus der TV-Werbung,
sucht deshalb Sie als freien Handelsvertreter fur die Schweiz.
Ihre Aufgaben:

- verantwortliche Bearbeitung und Neuakquisition der jeweili-
gen Vertriebsregion: Verkauf von Schlafsystemen und Zubehor
im Direktvertrieb an niedergelassene Handler und Filialen, so-
wie Beratung , Schulung und Einweisung in unsere Konzeption
Unsere Anforderungen:

- mehrjahrige Erfahrung im Verkauf von Investitionsgutern,
vorzugsweise im Bereich Mdébel,

- bereits vorliegende Kontakte zum Handel sind hilfreich,

- hohe Abschlusssicherheit.

Wir bieten Ihnen eine leistungsorientierte Bezahlung. Eine in-
tensive und unkomplizierte Einarbeitung ist sichergestellt;
Produkt- und Anwenderkenntnisse werden lhnen firmenintern
vermittelt.

Wir freuen uns Uber Ihre aussagekraftige Bewerbungsmappe
unter Angabe lhrer Verfugbarkeit und Gehaltsvorstellung.

Wir sind ein wachsendes mittelstandisches Unternehmen im
Geschaftsbereich von innovativen Ganzglasduschen mit ho-
hem Qualitatsstandard.

Insbesondere bei Sonderlésungen liegen unsere Starken und
das Eingehen auf individuelle Kundenwiinsche und prompte
Bearbeitung von Kundenprojekten.

Gerne wurden wir unseren Vertrieb auf die Schweiz ausweiten
und aus diesem Grund sind wir auf der Suche nach Handels-
vertretern, die im Sanitarbereich und Bad schon Erfahrung und
Vertretungen haben.

Wir sind einer der fuhrenden Hersteller von ,,DESIGN ENTER-
TAINMENT FURNITURE" (HiFi-, TV und Media M&bel) in Europa
und bewegen uns in einem standig wachsenden Markt. Wir
wollen unseren Betrieb weiter perfektionieren und innerhalb
der Schweiz ausweiten. ,,SCHROERS & SCHROERS*, bekannt
in mehr als 40 Landern weltweit, (www. schroers.de), sucht
deshalb Sie als freien Handelsvertreter fur die Schweiz.

Ihre Aufgaben:

- verantwortliche Bearbeitung und Neuakquisition der jeweili-
gen Vertriebsregion: Verkauf von HiFi-, TV und Media Mébel
und Zubehor im Direktvertrieb and niedergelassene Handler
und Filialen, sowie Beratung, Schulung und Einweisung in un-
sere Konzeption.

Unsere Anforderungen:

- mehrjahrige Erfahrung im Verkauf von Investitionsgitern,
vorzugsweise im Bereich Mobel,

- bereits vorliegende Kontakte zum Handel sind Vorausset-
zung,

- hohe Abschlusssicherheit.

Leistungsorientierte Provisionsbasis. Eine intensive und un-
komplizierte Einarbeitung ist sichergestellt; Produkt- und An-
wenderkenntnisse werden lhnen firmenintern vermittelt.
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Vertretungs- und Handelspartner gesucht.

Europa 2000 ist ein fuhrender europdaischer Hersteller von
klapp und stapelbaren Mdbeln. Die Firma arbeitet standig an
Produktinnovation und Sortimentserweiterungen fur eine ge-
sunde Expansion.

Unsere Kunden sind Moébel-Vermietbetriebe, sowie Mobel-
Handelsbetriebe.

Durch die kontinuierliche Markt- und Zielgruppen-Analysen
werden die Produkte auf die Bedirfnisse unserer Kunden ab-
gestimmt. Somit werden Produkte von hoher Qualitat, verbun-
den mit einem guten Preis-Leistungsverhaltnis, gewahrleistet.
Die Lagerkapazitat liegt bei 500'000 Artikel, die fur Kunden
permanent bevorratet werden.

Zur Verstarkung der Vertriebsstrukturen in der Schweiz
werden Vertretungs-und Handelspartner gesucht.

Wir sind ein deutscher Hersteller von hochwertigen und exklu-
siven Hausturen, Hausturfullungen, Vordachern und Fenstern
aus Aluminium in eckverschweisster Konstruktion.

Um unser Produkteprogramm in der Schweiz weiterhin erfolg-
reich zu vertreiben, suchen wir einen Gebietsreprasentanten
auf Provisionsbasis (Nachfolgeregelung).

Sie haben idealerweise bereits Kontakte zu Metallbauern, Bau-
elemente-Handlern, Tischlereien und Schlossereien in der
Schweiz.

Ihre Aufgabe besteht in der Betreuung, sowie insbesondere
im Ausbau, des bereits bestehenden Kundenstammes.

Wenn wir lhr Interesse geweckt haben und Sie sich durch die-
se anspruchsvolle Herausforderung motiviert fuhlen, freuen wir
uns auf lhre schriftliche Vorstellung

NAHRUNGSMITTEL /7 WEINE 7/ SPIRI-
TUOSEN

Produktgruppe: Bienenhonig. Deutscher Produzent aus dem
stdlichen Schwarzwald im Raume Freiburg sucht fir den ex-
klusiven Vertrieb in der Schweiz eine erfahrene Agentur auf
Provisionsbasis. Die nationalen und internationalen Spezialita-
ten werden bereits sehr erfolgreich in Deutschland verkauft.
Das gesamte Programm umfasst tber 50 Produkte, die sowohl
im Lebensmittelhandel, als auch in Spezialbetrieben, wie Re-
formhandel und der Industrie ihren Einsatz finden kénnen.
Produktbilder unter www.honig-wernet.com

PAPIER /7 DRUCK / GESCHENKARTIKEL
SCHMUCK / UHREN

Oesterreichische Firma, spezialisiert im exklusiven Bereich auf
dem Sektor Tauf-, Hochzeits-und Trauerkerzen sucht selb-
standigen Handelsvertreter fur die Schweiz. Es handelt sich
um eine Hauptvertretung, die eine grosse Herausforderung
darstellt und tagliche Besuche der Kundschaft erfordert. Kun-
den sind Bestatter, Brautausstatter, Floristen, Buchhandlun-
gen, Kerzenhandel, Geschenkladen und Fotografen.
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Wir sind ein innovativer Verlag fur hochwertige Spruch-, Foto-
und Gluckwunschkarten aus Suddeutschland. Mit ansprechen-
dem Design und umfangreichen Serviceleistungen, die uns
deutlich von andern Anbietern unterscheiden, Uberzeugen wir
unsere Kunden.
Bisher werden unsere Produkte in der Schweiz in kleinerem
Umfang Uber den Grosshandel vertrieben. Nach den Erfolgen
in Deutschland und Osterreich wollen wir auch in der Schweiz
unsere Position ausbauen und suchen daher
Handelsvertrete(innen)
Das Verlagsprogramm richtet sich auf grund der Texte der
Spruchkarten vor allem an Kunden in der deutschsprachigen
Schweiz.
Unsere Hauptabnehmer finden sich in den Branchen

Blumen/Floristik,
Buchhandel,
Drogerie/Parfumerie,
Foto,
Galerie/Kunstgewerbe,
Geschenk,
Lotto/Zeitschriften/Tabak,

Mobel/Wohnen,
Schreibwarenhandel (PBS),
Spielwaren/Basteln,
Tee/Café.

Wenn Sie bereits gute Verbindungen in den genannten Bran-
chen haben, und Ihr Portfolio mit attraktiven, hochwertigen
Produkten erganzen wollen, freuen wir uns auf lhre Kontakt-
nahme.

Erfolgreicher deutscher Hersteller von Bildern , mit Uber
30jahriger Erfahrung, sucht Handelsvertreter fur die Schweiz.
Von gerahmten Bildern bis zu veredelten Kunstdrucken bieten
wir ein breit gefachertes Angebot. Interessenten sollten Zu-
gang zu den relevanten Vertriebsstrukturen in lhrem Land
haben (M6belhauser).

PARFUMERIE /7 AROMENSTOFFE 7/ GE-
SUNDHEITSARTIKEL /7 FARBEN / LACKE
/ KOSMETIK

Handelsvertreter fur Apotheken gesucht.

Wir sind ein stark expandierendes Unternehmen. Wir vertrei-
ben bisher ausschliesslich in Deutschland Korperpflege- und
Wellnessprodukte, Werbeartikel, Tragtaschen und eine Vielzahl
von weitern Produkten. Unsere Zielgruppen sind hauptsachlich
Apotheken und Drogerien. Unsere Waren, die ein sehr gutes
Preis/Leistungsverhaltnis aufweisen, méchten wir jetzt auch in
der Schweiz anbieten und suchen Handelsvertretungen mit gu-
ten Kontakten in dieser Branche

Sie kdnnen bei uns mit interessanten Provisionen rechnen und
erhalten vielfaltige Unterstiitzung durch den Versand von Ka-
talogen und Informationen, durch Messeauftritte und das Be-
reitstellen von Mustern.
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DIVERSES / COMPUTERPROGRAMME /
DIENSTLEISTUNGEN /7 HANDEL

Zwei Deutsche Handelsunternehmen suchen erfahrene Indust-
rievertreter zum Ausbau des Handelsgeschaftes mit Schweizer
Unternehmen.

Die Firmen haben sich auf den Handel mit kundenspezifischen
Produkten mit Fertigung in Asien, hauptsachlich China, spezia-
lisiert. Zu den Produkten zahlen:

Leiterplatten, flexible Leiterplatten, Kabel, Folientasta-
turen, Frontfolien, LCD’s und Silikonschaltmatten.

Mit Uber 20-jahriger Erfahrung und langjahrigen Beziehungen
zu ihren Asiatischen Lieferanten, sind sie mittlerweile auf dem
Deutschen Markt sehr gut etabliert. Um dies auch in der
Schweiz zu erreichen werden erfahrene Industrievertreter ge-
sucht.

MESSGERATE / PRAZISIONSINSTRU-
MENTE/Z OPTIK

Schweizer Handelsunternehmen sucht Freie Handelsvertre-
ter/Innen fur den Vertrieb von aussergewoéhnlichen Produk-
ten aus der Elektrotechnik mit enormen betriebswirtschaftli-
chen und technischen Vorteilen! Eine motivierte, technisch
versierte Personlichkeit mit guten Kontakten im Anlage-, Ma-
schinen-, Apparatebau und Elektro-Grosshandel findet bei uns
eine finanziell lukrative und vielversprechende Vertretung fol-
gender Produkte:

Superhelle LED Anzeigelampen und Schaltelemente
Schaltzustand-Anzeigen

Schlusslicht-Leuchtkdrper

Spezial Hand Priuf- und Testgerate

Stromkreis —Uberwachungsgerate fir DIN Leiste

Fullstand — Uberwachungen und Begrenzer DIN Leiste Leitfa-
higkeitsprinzip

Fullstand-Uberwachungen und Begrenzer DIN Leiste
Schwimmprinzip

Warn-. Orientierungs-, Sicherheitsleuchten, Zonenuberwa-
chung

Guck mal
Schauen Sie sich die zwei Bilder gut an und finden Sie die elf Fehler, die
sich eingeschlichen haben!
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Italian manufacturer of Printed Circuits is looking for
Sales Agents to join his dynamic team.

For more than 22 years we are specialised in the production of
fast-delivery prototype and small-medium volume of profes-
sional PCB’s from 2 to 10 layers and rigid flex PCB’s.

Our partnership with Somacis PCB enables us to achieve a
consolidated position and a competitive advantage in the in-
ternational market.

In order to establish a strong presence in the Swiss market,
we are looking for a sales agent for active and passive elec-
tronic components, well introduced in the Swiss market of
electronic equipment manufacturers (Industrial Automation,
Automotive, Information Technology, Medical, Measurement
and Control Instrumentation, Telecommunication) and elec-
tronic manufacturers’ services (EMS). The person we search is
required to be fluent in one of the following languages:
English, French or Italian.

We offer strong technical support and interesting remunera-
tion, according to the rules of international commercial legisla-
tion.

METALLWAREN /7 WERKZEUGE / MA-
SCHINEN 7/ INDUSTRIEPRODUKTE.

Deutscher Hersteller der Produkteserie ,,LIGHTLINE" (Edel-
stahl-Vordacher und Balkonverkleidungen) gilt im EU-Raum zu
den Marktfuhrern und moéchte nun in die Schweiz expandieren.
Das Sortiment ist in Bezug auf Design und Preis ausserordent-
lich gut positioniert. Die schweizerische Niederlassung die
in Basel anséssig ist, sucht einen oder mehrere freie Handels-
vertreter auf Provisionsbasis, fur die regionale oder gesamt-
schweizerische Betreuung. Gebietsschutz und attraktive Um-
satzprovision wird garantiert. Ndhere Infos tUber den VKA.

Schweizer Handelsvertreter fur Forderbander gesucht.

Aktiver deutschsprachiger Handelsvertreter gesucht, erfahren
im Verkauf erklarungsbedurftiger Maschinen, vorzugsweise
Fordertechnik und mit guten Branchenkontakten zu Endnut-
zern, Handlern und Maschinenherstellern. Distributoren sind
nicht erwiinscht.

Wir erwarten ein in den Ublichen Zeiten standig besetztes Bl-
ro.

Spezialisiert auf Férderbander, sind wir als deutsches Unter-
nehmen seit fast 40 Jahren tatig — mit hochwertigen, standar-
disierten Produkten und extrem guten Serviceleistungen (kon-
nen in 24 Stunden auf Mass produzieren). Unsere Kunden
kommen aus allen Branchen. Wir besitzen eine starke Kun-
denbasis in Deutschland und exportieren seit 1999 verstarkt
nach Grossbritannien und Frankreich. Die weitere Expansion in
unsere Nachbarldnder unterstitzen wir engagiert. Angebotser-
stellung innerhalb von 24 Stunden. Marketingaktivitaten (Mes-
se, Pressearbeit und Informationsmaterialien), gemeinsame
Kundenbesuche, sowie eine intensive Produkteschulung.
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Deutsches Unternehmen mit Sitz in Géppingen bei Stuttgart
sucht fur die Schweiz aktive Vertreter. Besuche von Kunden im
Bereich der Metallbearbeitung/Zerspanende Industrie, Maschi-
nenbau, Mech. Werkstatten, Decolletages, Werkzeug- und
Formenbau, usw.

Aufbau/Betreuung eines Kundenstammes in eigenem Namen
und auf eigene Rechnung.

Wir sind ein innovatives Unternehmen, das sich spezialisiert
hat auf die Instandsetzung von Wendeplatten-Werkzeugen, al-
le Fabrikate, Dreh-, Bohr- und Fraswerkzeuge.

Reparatur von Messerkopfen, Igelfraser, Scheibenfraser,
Schaftfraser, Sonderfraser, Wendeplattenbohrer, Bohrstangen,
Klemmbhalter, Einstechwerkzeuge, usw.

Instandsetzung von beschédigten Werkzeugaufnahmen, Wel-
len, Zahnréader, Stufenwerkzeuge, Umarbeitung von Wende-
plattensitzen.

Neuherstellung von Wendeplatten-Werkzeugen nach Muster,
Anfrage, Zeichnung.

Wenn Sie bereits gute Verbindungen in der Branche Metallbe-
und —Verarbeitung haben und wenn wir lhr Interesse unab-
hangig von bestehenden Kontakten geweckt haben, freuen wir
uns auf lhre Kontaktnahme. Mit Ihrer Unterstiutzung und ei-
nem interessanten Produkt/Dienstleistung ,Werkzeugrepara-
tur“ wollen wir unter dem Aspekt der Kosteneinsparung weite-
re Marktanteile in der Schweiz erzielen.
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“The case was on sale, and leaving on
its tag gets me inside offices.”



Computer-Einstieg
leicht gemacht

Tastenkombinationen in Microsoft Word

Aktion Tastenkombination

Dokument 6ffnen STRG+O

Dokument speichern STRG+S

Dokument drucken STRG +P

Markierten Text fetten
Markierten Text kursiv setzen

Markierten Text doppelt unterstreichen

Schriftgrad kleiner STRG + <

Absatz linksbiindig STRG+L

Rechtschreibpriifung

FuBinote einfiigen

Allgemein

 F10 oder Alt

Text suchen STRG+F

Druckvorschau 6ffnen STRG+ Alt+1
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Verband Kaufm. Agenten der Schweiz
Ackersteinstr. 164
8049 Zirich

Betr. Zukunftige Zustellung des VKA-Bulletins

Wir winschen in Zukunft elektronische Zustellung
(Bitte e-mail Adresse angeben)

Wir wiinschen weiterhin Postversand

Datum: Firma:




