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GESUCHT HANDELSVERTRETER IM BEREICH DER ELEKTROTE CHNIK

GBE S.p.A., fihrendes Italienisches UnternehmeBareich Transformatorenbau, mit
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Schwerpunkt Sonderfertigungen sucht zur Verstarlagiger Verkaufsaktivitaten in der Schweiz
Freie Handelsvertreter
mit Kontakten zum Mittel- und Hochspannungsbereich.
Unser Fertigungsprogramm fasst Giessharztransforeratvon 50 kVA bis 30 MVA (bis zur
Spannnugsklasse 36 kV), Oltransformatoren von M08 s 40 MVA (145 kV, BIL 650),
Trockentransformatoren und Drosselspulen um, diéiérganze Welt verkauft werden.
Sollten Sie Interesse an unseren Produkten unBidaenvertretung haben, bitten wir Sie
freundlicher Weise um die Kontaktaufnahme per Ema
GBE S.p.A. Via Teonghio, 44 36040 Orgiano (Vlien
Tel. 0039 0444 774334, Fax 0039 0444775294
Email: a.barszcz@gbeonline.cormww.gbeonline.com
Wir sind auf der Suche nach einem Handelsvertretem/w) fir die Schweiz.
201130|NL

Es handelt sich um eine Teilzeit-BeschaftigungdeziSie unseren bereits bestehenden
Kundenstamm von unserem bald in Pension gehendereié ibernehmen werden.

Ein wenig technische Affinitat in dieser Funktict €in Plus.




Die Vergltung setzt sich zu einem Teil aus einggrfiEntlohnung und zum anderen Teil aus €
umsatzabhéangigen Beteiligung zusammen. Der Umstltgsitorisch stabil. Der laufende Umsat
wird Gbernommen (hierbei geht es um etwa 500.000€).J

Bei Interesse wenden Sie sich bitte an Herrn PBitids am Standort Middelburg (NL) unter de
Rufnummer +31 (0)118 689 900 oder senden Sie eilaiEan philip.bruls@metaloterm.com
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MESSGERATE / PRAZISIONSINSTRUMENTE / OPTIK

PARFUMERIE / AROMENSTOFFE / GESUNDHEITSARTIKEL / FA RBEN/
LACKE / KOSMETIK
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LE BLANC SOCIETE FRANCAISE
FABRIQUANT DEPUIS 16 ANS DES PRODUITS PARFUMES PRENCAUX (SAVONS,
SACHETS, DIFFUSEURS DE PARFUM, EAU DE PARFUM, efc..

RECHERCHE

AGENTS POUR LA SUISSE, TOUTES REGIONS

LANGUE FRANCAISE OU ANGLAISE DEMANDEE

Visitant les boutiques de cadeau décoration, grandsagasins, drugstores, jardineries,
pharmacies, herboristeries

Notre catalogue est consultable sur notre sitenetevww.leblanc-france.com
Contact : M.Hugues LEBLANC leblanc@Ieblanc-france.com
Tél.+33.2.32.52.85.98 - Fax. +33.2.32.52.56.69

Adresse : 7 rue des Prias - 27920 Saint Pierreailee®l - France
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ATTIRANCE

natural cosmetics

Become a partner of Attirance and develop your owsuccessful business!

CompanyAttirance - experienced manufacturer of natural cosmetms ftatvia. Established in
2003, the company has developed more than 260 enpispducts with charming design and
wonderful selection of fragrances. Today we expm&0 countries worldwide. Inspired by the
beauty of Provence, our goal was to create nataisghetics that combine expression of feeling
beautiful and harmonious.

Taking advantage of nature as the main sourceaftipg¢ogether with innovations, we have
reached the top quality of products and providegsjmal and emotional comfort of body care. We
only select the highest quality plants, buttersw#r extracts and essential oils which faithfully
reflect the beauty of Attirance products. We makerg effort to continually improve and develop
new product lines.

We offer three kinds of cooperation for our parsnenaster franchise, franchise store and
wholesale.

Business advantages:

« Natural and handmade cosmetics from Latvia (EU)

« 34 product groups - over 260 revenue-generatingucts
« The stock will be bought directly from the maratfaer and you will be provided with the best
pricing and manufacturer support
« A team of experts - remarkable experience incth@metics industry and business management
and consulting. Therefore we're here to help you.
* Training - you will receive opening assistanaegaing support and consultations how to opep
and operate your shop
« Unified set-up of the store - we provide exattly same look of the franchise store and deliver
the same wonderful experience to customers

* High-end luxury store design and furniture predd
« Advertising and promotional materials.

Investments & profit:

Franchise store opening costs - from 35,000 EU&udting
« Initial stock purchase of about 14,000 EUR

« Attirance concept furniture and design elements

* Single franchise fee

« Additional costs for renovation, staff and adiging




MASTER FRANCHISE

Master Franchise means the exclusive rights toldpwsur own Attirance branded store netwd
attract new partners for franchise in your regicity( country or region). It is an opportunity to
profit as the intermediary between the manufactane.

- Single franchise holder;

- Specially selected cosmetic chain stores;

- Cosmetics and spa saloons;

- Pharmacies;

- Hotels

You will receive an opportunity to create an Attice store chain in your preferred area as a
Master franchisee. You will get a control of thesessful franchise system in a specific
geographic area, a proven business module thatswiiré brand name and even a partner in th
form of a corporate office and other master frasesito give you valuable support, latest
innovations and business expertise when you wébrie

Benefits you will have as a MASTER franchiseare:

« Priority service due to the constant contact wittirance as a manufacturer;
« Additional discount programs on products;

« Outstanding start-up assistance and ongoing tipeah support

« Control over franchisees in territory and enfoneat of agreements

* Professional website design offering national emernational exposure

» Opportunity to create an online store in youritery

* Profit opportunities from supplying franchiseas,well as from franchise fees
« Profit from sales to cosmetic chains, hotels, sgaons, pharmacies

« A wider range of marketing programs and tools

« Higher growth of turnover than in single franahis

For any more detailed information on any of ourdurets please contact us!
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Produits d'hygiéne écologiques

Laboratoire fabricant francais depuis 1982, nouglbdpons, fabriquons et commercialisons une
gamme compléte dans I'hygiéne des mains et lagidtee.

Nous recherchons pour le développement et la coniatisation de nos produits écologiques
(contréle Ecocert - Ecolabel Européen) sur le ma®hisse et I'Allemagne :

Agence et/ou Agent commercial(e)
introduit(e) chez des importateurs et/ou dans éssaux de distribution des secteurs :

Automobile, Industrie, Batiment, GMS, Magasins Bio,Quincaillerie, Bricolage, Jardinerie,
Agriculture, Agro-alimentaire ...

Langues souhaitées : Allemand, Francais Anglais.
Plus d'informations www.cellande.fr

Merci d'adresser CV + Lettre de motivationcgpntact@cellande.fr
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Okologische Hygiene Produkte

Franzgdsisches Labor seit 1982. Wir entwickelnjdert an und bringen eine breite Produktpalette
im Handhygiene- und Reinigungsmittelbereich, aarf Markt.

Fir unsere Entwicklung auf den schweizerischen undeutschen Markt unserer 6kologischen
Produkte (Ecocert - Europdische Ecolabel), suchen wir:

Eine Agentur und/oder ein Handelsvertreter (m/w)
Schon bei den Importeure, und/ oder Verteiler degehden Sektoren bekannt:

Automobile, Industrie, Bauwerk, GroR verteil, Bio Laden, Eisenwaren, Basteln, Agrikultur,
Lebensmittelbranche...

Gewiinschte Sprachkenntnisse : Deutsch, Franzogscftish.
Informationen www.cellande.fr

Senden Sie bitte lhre Bewerbung aontact@cellande.fr




PAPIER / GESCHENKARTIKEL / SCHMUCK / UHREN / BILDER
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es Chautanes

Société francaise, établie depuis 1982, créatrnid@ijeuterie fantaisie sur le segment moyen/hau
gamme, présente dans plus de 500 points de vemigais dont le réseau Galeries Lafayette et d
prés de 700 points de ventes a I'étranger, rechelahs le cadre du développement de ses mar
aux forts concepts :

n\ajure
Dijoux

www.franckherval.com www.nature.fr

Une agence / agent commercial(e) pour la SUISSE
Une agence commerciale pour I'ALLEMAGNE

Introduit(e) auprés des réseaux de distributiansieteurs : bijouterie fantaisie, accessoires
mode, articles cadeaux-petite décoration.

Langues de communication avec notre entreprisncéis ou anglais

Merci d'adresser votre candidature a : info@lesemaEs.com

Our company, established in France since 1982tiogeand distributing fashion jewelry on a
designer's jewelry market, with its 500 french peiof sales including the Galerie Lafayette net (
shops and its 700 points of sales abroad, is giiindevelop our two brands on the Swiss and
German markets.
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We are looking for :
A commercial agency/agent for Switzerland
A commercial agency for Germany

He (she) would be a professional agent well intoediin the following nets : fashion jewelry,
fashion accessories, gift and small decorationstem

Communication with our company should be held ien€h or English.

Thank you for sending your application tmfo@leschamanes.com

Les Chamanes - 279 Avenue d'Allemagne - 82000 MONMBAN - France - Tel :+33 (0) 5
63264986

NAHRUNGSMITTEL / WEINE / SPIRITUOSEN

MOBEL / INTERIEUR / GARTEN / GASTRONOMIE
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COMODO ITALIA E’

reti e meccanismi per divani letto

COMODO ITALIA s.r.l. wurde 1987 gegriindet. In nur wenigen Jahren wsigleine der fihrende
Firmen in Suditalien in der Produktion von Sofabesichlédgen. Alle Produkte unterliegen einem
fortwahrenden Wandel in Design und in der techréachAusfiihrung, um das Sortiment immer au
dem neuesten Stand zu halten. Einige Produktezsimdinternationalen Patent angemeldet.

Das Hauptaugenmerk des Unternehmens liegt auffeiedenstellung seiner Kunden. Deshalb
der Produktionsvorgang und der Kundenservice stetsessert. Die Vertriebsstruktur des
Unternehmens wurde in den letzten Jahren sowegiebasit, dasSOMODO ITALIA s.r.l. nun
sowohl auf dem nationalen als auch auf dem intennalien Markt prasent ist. Um seine Position
dem déanisch, dem schweizer und dem deutschen Madithern, suckEOMODO ITALIA s.r.l.
einen Vertreter fur seine Produktpalette.

auf




Gesucht wird deshalb einen Vertreter mit folgenBegenschaften:

« Er arbeitet fur unterschiedliche Unternehmen, dider Sofabett-Branche téatig sind (z.B.|i

Bereich PUR-Schaume, Leder und Stoffe, Riemen,)usw.
e Er hat Erfahrung in der Polstermdbelbranche.

Bei Interesse wenden Sie sich an folgende Adresse:

COMODO ITALIA s.1.l.

Via dell'Orzo, 53/55/57, Z.l. 70022 Altamura (Baritaly P.IVA IT03738300726
Tel. (+39) 080 3101078 - Fax (+39) 080 3103448ww.comodoitalia.it info@comodoitalia.it




TECHNIK / BAU / VERPACKUNG

Seit Uber 40 Jahren sind wir filhrend im Bereichdremittel- und Agrarverpackungen. Fir dig
Kundenbetreuung ganze Schweiz suchen wir einehrerian

Aussendienst-Mitarbeiter, auch als Agentur méglich
201129|CH |Verhandlungsgeschick sowie Interesse an nichiggilitien Produkten sind wichtige
Voraussetzungen fir diese aussergewohnliche Stelle.

Wir freuen uns auf lhre schriftliche Bewerbung ptil anrene.zoller@propac.ch

PROPAC AG
8172 Niederglatt

Topa Packaging, 1922 gegriindet, ist ein Speziati@ereich Industrieverpackungsprodukte.

Unser Geschéftsbereich ‘Thermal Packaging' istlaafationsbehéalter und Systeme spezialisiert.
Unsere Kunden sind weltweit tatige Firmen aus derfazie und Biotechnologie. Fir diese
Firmen bieten wir individuelle Verpackungslosungerd Systemen. Sie versenden

temperatursensible hochwertige Produkte wie z.Bdikéenente, Seren und Impfstoffe weltweit.
Qualitat und Zuverlassigkeit sind die wichtigsteoraussetzungen fir unsere Kunden.

Topa hat auch ein eigenes Wissens- und TestzenttasnT opa Institut. Dabei handelt es sich um
ein unabhéangiges, zertifiziertes Testlabor, in dé@gesamte Transportroute simuliert wird. Wjr
haben 11 Temperaturkammern und 3 Umweltkammernmbérschiedlicher Auswabhl fiir kleine
und grof3e Verpackungen. Sogar mit mehreren Verpagkugleichzeitig kdnnen Langzeittests
durchgefiihrt werden. Die Dateniiberwachung und eaclimung wird mit hochentwickeltem
Equipment sichergestellt.

201123|NL

Wir suchen:

Einen unabhéngigen AGENT fur die Schweiz fur die parmazeutische- und Biotechnologie-
Industrie

Arbeiten Sie derzeit in einem dieser Industriezw@ig
Dann ist dies ihre Herausforderung!
Was erwarten wir von Ihnen?

Nach einer speziellen Ausbildung und dem nahendgeh der Marktentwicklung, werden Sie
den Markt antizipieren. Sie erweitern und entwiokidélren Kundenstamm und existierende
Beziehungen. Ihr interner Erfolg ist abhangig voreeoffenen und direkten Kommunikation mit
dem Kundeninnendienst, der Anwendungstechnischeildhg, und dem technologischen
Institut.




Voraussetzungen:

» Sie decken die gesamte Schweiz ab.

e Sie wissen wie man Prioritaten setzt und Geschdiftiser betreut. Durch ihre
Eigeninitiative entwerfen und verwirklichen Sie Miggkeiten.

e lhre Ausbildung umfasst eine Kombination von Quildifionen im kommerziellen und
technischen Bereich. Sie besitzen eine AffinitdaTeahnik und Verpackung und haber
nachgewiesene Erfahrungen im Vertrieb.

e Ein sehr gutes Englisch in Wort und Schrift ist hitig. Sie kénnen flieRend Deutsch,
Franzdsisch und Englisch.

» Sie sind sich der kulturellen Unterschiede lhreziBeungen bewusst und kénnen sich
angemessen auf diese einstellen.

* Ausdauer, Beharrlichkeit und Fingerspitzengefuhtisintscheidende Faktoren fir lhre
Erfolg in dieser Position.

« Kenntnisse des Pharma- und Biotechnologiemarktekesn absolutes Plus.

Wir bieten
Die Geschéftsstelle fir die Schweiz in dieser PkbtarktKombination.

Interessiert?
Schicken Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen mit helaef schriftlich oder per E-Mail mit dem
Betreff ‘Thermal Packaging' an: Topa Packaging BYA. Herr André-Jan Huberts,
Geschéaftsfuhrer, Torenlaan 10, 2215 RW Voorhowtdililande

t +31 252 245 256

e info@topa.nl

w  www.topathermal.com

® topa

Topa Packaging, founded in 1922, is an expertarfigid of industrial packaging products.

Our Thermal Packaging Division specializes in thedtyninsulated containers and systems. Ou
clients are global players in pharmaceuticals datebhnology. For them we offer customized
packaging solutions. They send temperature coattdiligh-value products such as medicines,
serums and vaccines around the world. Quality aehdhility is the most important issue for ou
clients.

Topa also has its own knowledge and testing ceftgga Institute. This is an independent,
certified testing laboratory where the entire t@orsroute is simulated. We have 11 temperatu
testing chambers and 3 environmental chambersdiffdrent ranges, for both small and large
packages, even in multiple pallet loads at a tiowg cycles can be tested. The data monitorin
and recording is done with highly sophisticatedipopent.

g




We are looking for:

An independent AGENT for Switzerland, for the pharmaceutical and biotechnology industry

Are you currently working with these types of intty®

Then this is your challenge!

What do we expect of you?

After special training and following the market éépments closely, you will anticipate. You
expand and develop your customer base and exigiatonships. Internally your success
depends on an open and direct interaction witlctimmercial management, sales department
our technological institute.

Our ideal candidate:

* You cover the whole of Switzerland.

* You know how to set priorities and to service basmpartners. Through your own
initiative, you create opportunities which you enipl

* Your education level is a combinationto§her level commercial-technical skills. You
have affinity with technology and packaging anaity case proven commercial sales
experience.

German, French and English.

appropriately.
e Persistence, resilience and tact are importanbfaébr your success in this role.
« Knowledge of the pharmaceutical and biotechnologyket is an absolute plus.

We offer
The agency for Switzerland in this product line.

Interested?
Send your letter or email with CV and mentioningpéfmal Packaging' to: Topa Packaging BV
attn. to Mr. André-Jan Huberts, Torenlaan 10, 2R¥8 Voorhout, The Netherlands
t +31 252 245 256

e info@topa.nl
w www.topathermal.com

* A good working knowledge of written and spoken Estgis important. You are fluent in

HAUSHALT / SPORT / SPIELWAREN

and

* You are aware of the cultural differences of yalationships and you can address them



TEXTILIEN / SCHUHE / MODE
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NATURAPURA

ol L - P U R EL Y E & O ) & | B AL BE R AN D

Die Firma NATURAPURA in Portugal stellt erfolgreid¢tochwertige Babybekleidung -
hauptséachlich fiir Babys von 0 - 2 Jahren aus Baulewas kontrolliert biologischem Anbau her

Unsere Produkte sind nach dem europaischen Umiigigre"Euroblume” zertifiziert.

Die Vorteile unserer Produkte fir die Babyhaut sdiei Histola Finland und ITV Denkendorf fur
Hauttoleranz getestet, und geprift, was die beatar@ie der Qualitéat unserer Produkte ist.

Wie unsere Name bedeutet, unsere Produkte sindpyainaus 100% bio Baumwolle hergestellt,
ohne Einsatz von Chemikalien und kein Artikel wirachtraglich eingefarbt. Reine Baumwolle is
das beste fur alle Hauttypen und ist vor allerBé@bys empfindliche Haut empfohlen. Gut fur die
Umwelt, gut fir die Babys Haut, und noch ganz etilNaturaPura ist eine Win-Win Situation!!!

Mit NaturaPura kann man ein kompletter Lebensstifiecken, mit Stramplers, Kleider, Jacken,
Mitze, Handsschuhe, Schlafsacke, Decken, und npigtls&chen.

Diese hochwertige Produkte werden in den Farbeaum &caun und griin produziert, ganz natirlic
so, wie die Bamwolle wachst.

Unsere Produkte sind nach dem Europaischen Umwalteen ,Euroblume” zertiziert, fur lhre
Seelenruhe.

Wir suchen Handelsvertreters fiir Babybekleidungin der Schweiz (m/w) die bereits die Baby-
Kinderkleidung-Segment arbeiten, mit einem gut letatien Client-Datenbank.

Zielgruppe fur unsere Produkte sind Mittel- Hocly®ente Modeh&auser - Boutiquen -
Waschefachgeschéfte - Kinderfachgeschafte -Faclghaiverbande / Konzerne.

Schicken Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen per Edviadistribuicao@naturapura.pt

=)




Naturapura est une société portugaise qui fabidigsesétements de qualité pour bébés de 0 a 2
mois en 100% coton biologique.

Nos produits sont certifiés par I'éco label europgides avantages pour la peau des bébés ont ¢té

testés et confirmés par Histola Finlande et ITV Iedorf. Ces garanties sont les plus fiables d
qualité de nos produits.

Nos produits sont complétement pure, faite & pdeticoton 100% biologique et fabriqués sans
utiliser de produits chimiques ni de colorants.GQaton pure est le meilleure pour tous les types
peau et est particulierement recommandé pour la gélicate des bébés. Il est aussi connu
pour soulager l'inconfort des enfants ayant deblpnoes de peau.

Bon pour I'environnement, bon pour votre peau @btars élégant - C'est une situation gagnant-
gagnant pour I'environnement et pour vous.

Avec Naturapura vous trouverez tout un mode d®rganique. Nous avons une large gamme

2 |a

d'articles composée de grenouilléres (dors bienpatlys, de gilets, de bavoirs, de gigoteuses (sacs

de couchage), de couvertures pour le quotidiens enzssi de robes, de bonnets, de gants,
de chaussons, de collants, ainsi que des dowdales jouets.

Tous ces articles sont fabriqués dans une beldtpale couleurs naturelles organiques non tein

lls se déclinent en beige, ivoire, vert et bruns Ceuleurs naturelles simple sont une particulalté

notre marque de NaturaPura.

Nous recherchons actuellement des représentanenties en Suisse (m / f). Vous travaillez déj3

ts.

dans le secteur du vétement pour bébé et enfanustavez une base de données client bien établi.

Notre clientéle cible est: magasins de mode pofan¢et bébé, magasins spécialiste du bébé,
magasins de produits bio et aussi associations.

Si notre offre vous intéresse, vous pouvez soumetitre candidature par e-mail a:
distribuicao@naturapura.pt

AUTOMOBIL



BAU / HAUS
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-LeD Traddel m’l‘ MA:DE Decorotive

ONCETONG

Wir gehdren zu den fuhrenden italienischen Leudigestellern und suchen
fur die deutschsprachige Schweiz

freie Handelsvertreter / Agenten m/w

201127/\D
mit guten Kontakten zu Planern / Architekten / Betei? und Leuchtenhausern.
Wir kdnnen uns auch geeignete Unternehmen alsilRisbr vorstellen.
Zu unserem Fertigungsprogramm gehort neben dékenatechnisch dekorativen Leuchten auch
ein umfangreiches LeD Programm welches wir in d&nélvon Venedig produzieren.
Sollten wir Ihr Interesse geweckt haben so bitteuni Kontaktaufnahme mit unserer
deutschen Niederlassung
Linea Light
NL Deutschland
Zehntweg 252
D - 45475 Milheim a.d. Ruhr
Tel. 0049 208 70001
Fax 0049 208 759995
Mail: w.rabe @rabe-lichttechnik.de
Unser Herr Rabe steht lhnen zu weiteren Informatiogerne zur Verfliigung
Fur einen namhaften italienischen Hersteller volleRden, Kamindfen und weiteren Feuerstatten
suchen wir einen Handelsvertreter fir die Schweiz.
Né&here Informationen erhalten Sie von Werner [Rittri
201133D Tel 0049(0)211-36114100

Email: wdittrich@nso-consulting.com
WWW.NSo-consulting.com




Pour une société notable Italienne, frabicanteydems de chauffage, chaudiéres a granulé et
chaudieres, nous sommes a la recherche d'un caaineesponsable pour la Suisse.

Mr. Werner Dittrich est a votre disposition pounpbmples informations.
Tel 0049(0)211-36114100

Email: wdittrich@nso-consulting.com

WWW.Nso-consulting.com

MEDIZIN-/GESUNDHEITSPRODUKTE
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MEDIZIN-/GESUNDHEITSPRODUKTE

M

Wir sind ein schnell wachsendes, innovatives umiadyisches Unternehmen mit Sitz im
Flrstentum Liechtenstein, das mit der Entwicklund dem Vertrieb von Medizinprodukten
bereits international erfolgreich auf dem Markt ist

Zur Unterstitzung unseres Teams suchen wir fUBAIHWEIZ ab sofort eine/n kommunikative.
freundliche/nAgent/in auf Provisionsbasis.

Zu lhren spezifischen Aufgaben zahlen:

» Die aktive Vermarktung von Medizinprodukten aus d@eneich der Orthopadie,
Traumatologie, Allgemeine und Plastische Chirurgie

e Sie besuchen und betreuen die Zielgruppen ambu@PiZentren und niedergelasseng
Arzte

« Sie reprasentieren auf Messen und Tagungen

*  Sie schulen die Kunden

=]




Wir bieten:

e Gute Verdienst- und Weiterbildungsméglichkeit

* Ausgezeichnete internationale Vertriebsstruktur

« Aktives Mitarbeiten bei Entwicklungen und Projekten

« Systematische Einarbeitung in die komplexe Thematderer Medizinprodukte
* Vollkommen selbstédndiges Arbeiten als freier Mikitér

Sie haben bereits Erfahrung im Bereich Gesundhegtew oder sind sogar gepriifte/r
Medizinprodukteberater/in und verfiigen Uber Korgaktd umfassendes Know How in der
Gesundheitshranche? Aufgrund lhres aufgeschlosskoamunikativen Wesens macht Ihnen (
Umgang mit Menschen Freude? Wenn Sie wissen wesairh AuRendienst ankommt und Ihne
die Worter Selbststandigkeit und Eigenverantwortniofit fremd sind, sind Sie bei uns genau
richtig!

Bei Interesse freuen wir uns Uber Ihre Bewerbungoetenslauf, Bild, Verfligbarkeit und
derzeitigen Handelsvertretungen (falls vorhandem)gzMail an:wipperling@mwmedical.li
Ansprechpartner Herr Wipperling +423 373 6906.

There is life in fTWM....

edi«

Nous sommes une entreprise a la croissance rapidsjante et dynamique, dont le siége est s
dans la Principauté du Liechtenstein. Nous dévelopet commercialisons des dispositifs
médicaux et rencontrons déja un grand succes sandechés internationaux.

Nous recherchons immédiatement pour renforcer ofoigpe erBUISSE Romandeain(e)
représentant(e) commercial(egmunéré(e) a la commission.

\os missions :

« Commercialiser activement des dispositifs médicausecteur de I'orthopédie, de la
traumatologie, de chirurgie générale et esthétique

« Démarcher et assurer le suivi de groupes ciblesymlas centres de chirurgie
ambulatoires et les médecins

« Nous représenter dans les foires et expositions

* Former les clients

Nous proposons :

« Une rémunération attrayante assortie de format@mpnente

ler
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« Une structure commerciale internationale remaraguabl




« Une participation active au développement et avjets
* Une formation de base systématique sur nos disfsasiédicaux
* Une totale autonomie en tant que collaborateurpaeddant

Vous avez déja de I'expérience dans le domaina garité ou étes titulaire d'un dipléme de
Conseiller(ére) en dispositifs médicaux et dispaezontacts et d'un large savoir-faire dans Ig
secteur de la santé ? Vous avez I'esprit ouvechnéact facile et du plaisir & communigaeec les
autres ? Si vous connaissez les enjeux du trasad dn service commercial externe et si
autonomie et responsabilité sont des termes qus patlent, votre place est parmi nous.

Si cette offre vous intéresse, n'hésitez pas a fanesparvenir votre candidature avec CV, phot
disponibilité et éventuellement votre portefeudlegtuel de représentations par e-mail a :
wipperling@mwmedical.liPersonne a contacter Mr. Wipperling +423 3736690

There is life in fTWT...




HANDELSchweiz

VSIG — Handel Schweiz | Commerce Suisse
Commercio Svizzera | Swiss Trade

MEDIENMITTEILUNG von Handel Schweiz:
Geht an die nationalen und regionalen Medien
Basel, 08. November 2011

Geschaftslage im Grosshandel verschlechtert sich weiter

Die Oktober-Resultate der Konjunkturumfrage der Konjunkturforschungsstelle KOF der ETH
in Zusammenarbeit mit Handel Schweiz zeigen, dass die Zahl der Grosshandelsunterneh-
men, welche die Geschiftslage als gut bezeichnen, weiter zuriick gegangen ist. Der Indika-
tor Geschaftsgang ist daher auf den Nullwert gesunken.

Die Nachfrage ist leicht zuriickgegangen - gut 20% der Firmen meldete zwar noch eine Zunahme,
doch fast 30% notierten einen Rickgang der Nachfrage. Dies schlug sich deutlich im mengen-
madssigen Warenverkauf nieder, welcher nun erstmals seit Anfang 2010 nicht mehr gestiegen ist.
Dabei haben die Lieferfristen kaum mehr zugenommen und die Ertragslage hat sich verschlech-
tert. Der Lagerbestand hat sich im 3. Quartal 2011 gegeniber dem Vorjahresquartal kaum verdn-
dert, doch qilt er aufgrund der eingetriibten Absatzaussichten vermehrt als zu gross. Die Zahl der
Beschaftigten konnte in den letzten 3 Monaten nochmals erhéht werden, doch wird der Per-
sonalbestand nun mehrheitlich als ausreichend beurteilt. Die technische Ausstattung gilt als zu-
friedenstellend. Die in den letzten Quartalen verbesserte Wettbewerbsposition hat sich stabili-
siert. Die Zahl der Firmen, welche keine Hemmnisse nannten, liegt unter 30%. Der wichtigste
Bremsfaktor war die ungeniigende Nachfrage und - in abgeschwachter Form - die wirtschaftli-
chen und gesetzlichen Rahmenbedingungen.

Der Grosshandler befirchtet per Saldo, dass die Nachfrage in den kommenden 3 Monaten riick-
laufig sein wird. Immerhin rechnet noch gut die Halfte der Firmen mit einer unveranderten Nach-
frage. Hingegen durfte sich aufgrund der konjunkturellen Abkihlung die Lieferfristen etwas ver-
kirzen. Die Einkaufspreise sind erstmals seit dem Jahr 2009 ins Rutschen geraten. Bei den Ver-
kaufspreisen hat sich die Abwartstendenz der Juli-Umfrage weiter verstarkt.

Die Aussichten fir die ndchsten 6 Monate haben sich weiter eingetriibt. Nur noch gut jeder Zehn-
te erwartet eine Verbesserung, jedoch jeder Vierte eine Verschlechterung. Die Personalaufsto-
ckung durfte damit zu Ende gehen.

Kontaktpersonen fiir weitere Auskiinfte:
Kaspar Engeli, Direktor Handel Schweiz Tel. 061 228 90 33
Andreas Steffes, Sekretar, Handel Schweiz Tel. 061 228 90 32




Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbande
far Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.

Kompetenz fir Vertrieb

+ Handelsvertretungen
CDH Centralvereinigung + 10873 Berlin + Industrievertretungen
+ Handelsagenturen
- Handelsmakler
+ Vertragshandler
+ Vertriebsingenieurbiros
+ Merchandiser
+ Artverwandte Vertriebsformen

November 2011
Aktion fur Handelsvertreter mit Vertretungsvermittl ung - kostenlos auf die imm cologne 2012

Sehr geehrte Damen und Herren,

Sie haben die Mdglichkeit, die imm cologne - Die internationale Einrichtungsmesse vom 16. bis 22. Janu-
ar 2012 in Kéln zu besuchen ohne Eintritt zu zahlen. Zudem kdnnen Sie - ebenfalls kostenlos - Vertretungs-
gesuche abgeben und die Business-Lounge im Offenbachsaal, zwischen den Hallen 10 und 11 nutzen.

Rechts neben der Treppe zum Offenbachsaal finden Sie einen Informationsstand der CDH. Die CDH ist der
Spitzenverband fur den Wirtschaftsbereich der Handelsvermittlung in Deutschland mit etwa 10.000 Mitglieds-
unternehmen. Dort sind Vertriebsangebote von Ausstellern und Besuchern der imm cologne 2012 kostenlos
erhéltlich.

Sie haben auch wiederum die Mdglichkeit, kostenlos Vertriebsgesuche abzugeben, die auf dem CDH-
Messestand interessierten Firmen ausgehandigt werden. Dazu ist nur das beiliegende Formblatt auszuftllen
und so schnell wie mdglich, spatestens jedoch bis zum 6. Januar 2012 an die CDH in Berlin zu tibersenden.

AuRBerdem kodnnen Sie bei der CDH einen Code anfordern, mit dem Sie im Online-Shop der imm cologne -
und nur dort - eine kostenlose Dauerkarte fir den gesamten Messezeitraum beziehen kénnen! Hinweise wie
das geht, werden zusammen mit dem Code Ubermittelt. Den Code erhalten Sie von der CDH, 10873 Berlin
(GroBkunden-PLZ, kein Postfach, keine Stral3e), Telefon: 030/ 72625-600, Telefax: 030/ 72625-699, E-Mail:
centralvereinigung@cdh.de.

Zusatzlich haben Sie die Méglichkeit, sich mit Kunden oder dem Anbieter einer Vertretung in der ruhigen, dis-
kreten Atmosphare der Business-Lounge zu treffen, etwas zu trinken, eine Kleinigkeit zu essen und lhre Ge-
sprache zu fuhren.

Wir freuen uns, Sie in Kéln auf der imm cologne 2012 zu begriiRen und auf Ihr Vertretungsgesuch.

Mit freundlichen GruRen

Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbande

fur Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.
Die Geschéftsfuhrung

) ooty

Dipl.-Kfm. Jens Wolff Anlage
Postanschrift: 10873 Berlin Président: Bankverbindung:
Verbandehaus: Am Weidendamm 1 A, 10117 Berlin Heinrich Schmidt Berliner Sparkasse
Telefon: (030) 7 26 25 600 Hauptgeschaftsfilhrung: BLZ: 100 500 00

Telefax: (030) 7 26 25 699 Eckhard Dopfer Konto Nr. 13344900
Internet: www.cdh.de Hermann Hubert Pfeil

E-Mail: centralvereinigung@cdh.de VR 20469 B - Amtsgericht Berlin-Charlottenburg



VERTRIEBSGESUCH

Centralvereinigung
Deutscher Wirtschaftsverbande fir

Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e.V.

Am Weidendamm 1A
10117 Berlin

Bitte veroffentlichen Sie das folgende Vertriebsgesuch
2012, in Koln auf lhrem Messestand.

Firma

.

DH

il

Kompetenz fiir Vertrieb

Telefax +49 30 72625-699
E-Mail: centralvereinigung@cdh.de

Rickgabetermin: 6. Januar 2011

kostenlos anlasslich der imm cologne

Ansprechpartner

Strafe

PLZ, Ort

Telefon, Fax

E-Mail, Internet

Auf der Messe erreichbar unter

Halle, Stand/ Standnr.

Vertriebsgebiete

Abnehmerkreis

Gesuchte Produkte

Ort, Datum

Stempel, Unterschrift



CCIS Fin— und Ausfuhren aus/nach Italien

CAMERA ) _
I:l ? COMMERCIO M Ar Abfertigung, Verzollung, rechliche Aspekie,
I:I LTF';\nL{]\AI\éX\wmn mehrwertsteuerliche Aspekie und Besonderheiten
Fondata nel 1909
EINLADUNG ZUM BREAKFAST MEETING Unterlagen
Die Unterlagen zum Seminar werden den Teilnehmern vor Ort abgegeben.
Ein— und Ausfuhren aus/nach Italien Sprache

Abiertigung, Verzollung, rechiliche Aspekie, mehrwertsteuerliche Aspekie und Besonderheiten Deutsch
Tagungsgebiihr
— fiir Miglieder der Italienischen Handelskammer fiir die Schweiz und fiir Kunden der

MAT TRANSPORT AG CHF 90.—

Italien ist der zweitwichtigste Handelspartner der Schweiz. Da Italien Mitglied der Europdischen

Uni.0n und somit auch Teil der Zollunion ist, b(?steh('an im grenzi?berschreitel.lden Warenver.kehr — fiir Nichtmitgtieder CHF 130.~
zwischen der Schweiz und Italien Besonderheiten in zollabfertigungstechnischer, rechtlicher

und steuerrechtlicher Hinsicht, welche es zu beachten gilt.

Anmeldung

Mit beiliegender Anmeldekarte bis 2. Dezember 2011 an:
ltalienische Handelskammer fiir die Schweiz, Seestrasse 123, 8027 Ziirich
Fax: 044 201 53 57, E-Mail: info@ccis.ch
Donnerstag, 8. Dezember 2011, 07.30 — 09.30 Uhr
Restaurant Au-Premier, Bahnhofplatz 15, 8001 Ziirich Die Tagungsgebiihr ist bei der Anmeldung auf das Postcheckkonto Nr. 80-5941-0 einzuzahlen
Saal ..Norma* im 1. Stock (Rechnungen werden nur auf ausdriicklichen Wunsch ausgestellt)

Tel. 044 217 15 15— Fax 044 217 15 00

Abmeldung
Vor dem 2. Dezember 2011: Riickerstattung

£ .
Nach dem 2. Dezember 2011: Keine Riickerstattune
,A(\)' yemiCy~ -



7:30 Uhr

7:45 Uhr

09:15—09.45 Uhr

Referenten

Begriissung
Dr. Andrea Lotti, Generalsekretir der Italienischen Handelskammer fiir die Schweiz

Einfiihrung/Moderation
Bruno Indelicato, Marketing & Projekte, Italienische Handelskammer fiir die
Schweiz

Besonderheiten des Frachtvertrags bzw. Transportvertrags nach Schweizer und
nach italienischem Recht, Wahl des addquaten Rechis
Massimo (alderan, Rechtsanwalt

EU-Verzollungen versus Grenz-Abfertigungen/Konsequenzen/Vor-& Nachieile der
beiden Losungen
Philipp Gallo, Leiter Road MAT TRANSPORT AG

ltalienische Besonderheiten mit .magazzini doganali, depositi IVA* und der
Problematik der temporiren Ein- und Ausfuhren
Philipp Gallo, Leiter Road MAT TRANSPORT AG

INCOTERMS
Fiona Deucher, Rechtsanwiltin

Haitung und Versicherungen
Fiona Deucher, Rechtsanwiltin

Mehrwertsteuerliche Aspekte bei Ein- und Ausiuhren aus/nach Italien
Markus Fuchs, Mehrwertsteuer-Experte FH

Diskussionsrunde

Massimo Calderan
Philipp Gallo
Fiona Deucher

Markus Fuchs

Rechtsanwalt, ALTENBURGER LTD legal + tax, Kiisnachi-Ziirich und Geni
Leiter Road MAT TRANSPORT AG
Rechtsanwiltin, ALTENBURGER LTD legal + tax, Kiisnachi-Ziirich und Genf

Mehrwertsteuer-Experte FH, SwissVat AG, Ziirich

CCIS
CAMERA
I:l » COMMERCIO MAT
I:I ITALIANA

PER LA SVIZZERA

Fondata nel 1909

ANMELDUNG
BREAKFAST MEETING: Ein— und Ausfuhren aus/nach lialien

Abfertigung, Verzollung, rechiliche Aspekie, mehrwertsteuerliche Aspekte und Besonderheiten

Teilnehmer:

Begleitperson:

Adresse:

Tel. /Fax/E-Mail:

Datum: Unterschrift:

Die Tagungsgebiihr ist bei der Anmeldung auf das Postcheckkonto 80-5941-0 der ltalienischen
Handelskammer fiir die Schweiz, Ziirich, zu iiberweisen.

Anmeldeschluss: 2. Dezember 2011
Bitte Anmeldetalon ausfiillen und per Fax (044 201 53 57) oder E-Mail (info@ccis.ch) senden.



