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WINTERSTEIGER

Wir sind ein fihrendes, international tatiges Masehbauunternehmen mit Stammsitz in Ried
Innkreis und suchen zum ehesten Eintritt eine/n

Handelsvertreter fir unser Geschaftsfeld DRYTECH

DRYTECH - Schweiz

Das Geschéftsfeld DRYTECH befasst sich mit Losurgenrrocknung, Entkeimung und
Geruchsneutralisierung aller Arten von Arbeits- Eidsatzkleidung. Unsere Produkte (Stiefel-
Schuh-, Helm- und Handschuhtrockner sowie TrocKendsike) werden in den Bereichen

Bauindustrie, Energie und Umwelt, Produktion, inmkounalen Sektor und vielen weiteren

m

Branchen eingesetzt. Im Rahmen der weiteren Exparsénd wir auf der Suche nach engagierten

Handelspartner in den Landern Osterreich, Deutadhlemd Schweiz. Idealerweise sind Sie be
als selbstandiger Handelsvertreter in verwandten Bhnlichen Branchen tétig und runden dut
unsere Produkte lhr Sortiment entsprechend ab.

Fur diese Position bringen Sie mit:

Langjahrige Erfahrung im AuRendienst und Vertrieb

Gute Kundenkontakte bzw. ein aktives Netzwerk

Selbsténdige Arbeitsweise, Engagement und hoha&iereitschaft
Professionelles Auftreten

PR

Wir bieten lhnen:

Eine hochwertige und zukunftstrachtige Produktpalet

Umfassende Marketing- und Vertriebsunterstiitzung

Laufende Schulungen und ausgezeichnete Betreuunf) daser Team
Die Rahmenbedingungen eines erfolgreichen, intenmalen Konzerns

rONE

Wenn wir Ihr Interesse an dieser anspruchsvollehharausfordernden Aufgabe geweckt habe

freuen wir uns auf lhre aussagekraftige Bewerb@itte richten Sie diese schriftlich an:

WINTERSTEIGER AG, A-4910 Ried i. I., Dimmelstrasse9, z.H. Mag. Guinter Wagner, E-
Mail: personal@wintersteiger.at

Weitere Informationen zu unserem Unternehmen finderSie unter www.wintersteiger.com

ch




Die Twentebelt BV ist ein kundenorientiertes Unt&rmen mit offener Unternehmenskultur und
engagierten Mitarbeiter. Unsere innovativen Prolidsomgen fur professionelle Anwendungen im
Fordertechnik erarbeiten wir in enger Abstimmung umiseren Kunden.
Im Zuge unserer positiven Geschaftsentwicklung snckir Verstarkung fir unser Team aktuell
durch
einen freien Handelsvertreter fir die Schweiz

201118|NL |sje sind kompetenter, serviceorientierter Anspradmer unserer Kunden, pflegen die
Geschaftsbeziehungen und kniipfen neue Kontaktei@gend an im ,Food Processing"” (z.B.
Fisch- Geflugel- und Fleischverarbeitung, IndufiriBackereien, Stisswarenindustrie, Bier- und
Getrankeindustrie). Daruber hinaus reprasentiereni&ser Unternehmen auf Messen und
Fachveranstaltungen.
Fir diese Herausforderung suchen wir eine sellostigfé Personlichkeit, die sich durch starke
Kundenorientierung auszeichnet und bereits in dériigsmittelindustrie bekannt ist. Sie sind
eine aktive, engagierte Person, haben Freude anahgngit Menschen und zeichnen sich durch
verkauferisches Talent und den Willen zum Erfolg.ddobilitat, Flexibilitat und sind fir Sie
selbstverstandlich. Ein sympathisches Auftreten Erstheinungsbild runden das Profil unsergs
Wunschkandidaten ab.
Sind Sie interessiert an einer Téatigkeit fir eifolgreiches Unternehmen? Dann senden Sie Ihre
vollstandigen schriftlichen Bewerbungsunterlagdteldn unseren Herrn Wesselink. Gerne steht
er Ihnen fir Vorabauskunfte, unter +31742424705varfigung oder orientieren Sie sich im
Internet unterwww.twentebelt.com
Twentebelt BV
Petroleumhavenstraat 1-3
7553 GS Hengelo
Niederlande
Telefon: +31742424705
E-mail: b.wesselink@twentebelt.com
Freie Handelsagenten fir den Schweizer Markt gesuth
Wir sind der Schweizer Importeur von TRAMOS- Industrieredrig
Tramos entwickelt und produziert hochwirksame uedredbch umweltfreundliche Industrie-
Reiniger welche Weltweit vertrieben werden.

201111(CH
Die Produkte sind Biologisch abbaubar, ungiftig (M@C-frei'.
Die Produktelinie reicht von allen Arten der Reumg wéahrend Fertigungsprozessen, der
Reinigung von Gerétschaften, Fahrzeugen, Flugzeugem
Informieren Sie sich doch bitte auch bei www.elcachpunter ,Industriereiniger'. Dort finden Sie

neben der Produkte/ -Anwendungsbereichen auchReEinerPoint Prasentation.




Wir bieten freien Handelsagenten die Mdglichkeit ganz am Agfaeim Aufbau der Marke
»,TRAMOS" in der Schweiz mit lhnen zukunftsweisendedustriereinigungsprodukten dabei Zu
sein.
Ihre Verdienstmoglichkeiten sind Leistungsorieritierd auch betreffend der Handelspartnerstufe
ausbaufahig.

Wir suchen freie Handelsagenten in verschiedensten Branchealdrweise besuchen Sie bereits
Kundschatft in der Herstellenden Industrie wie M&tallwarenverarbeiter, der Gas
verarbeitenden Industrie, Garagengewebe, Feuerweime Gberall wo griindlich und doch
umweltfreundlich gereinigt werden soll.

Aufgabenbereich
Sie kdnnen sich voll auf den Verkauf der Produlkdierblhrem Kundenpotential konzentrieren.
Der volle Lager- und Officesupport der Elcomp statift Ihrer Seite.

Kontaktdaten: Fir ein erstes Gesprach und weitere Informatioteint $hnen gerne unser Herr
Reto J. Eya unter: r.eya@elcomp.ch oder Telefon30®&11989 zur Verfligung.

Recherchons commerciaux libres pour le marché Suiss
Nous sommedimportateur des produits de de nettoyage in@diSERAMOS.

TRAMOS développe des produits de haute qualitéetdroit écologique, ce qui est actuellement
trés recherché.

Les produits sont biodégradables, non dangeresaret C.O.V. (composés organiques volatils)

La lignes des produits couvre tous les domaines anettoyage industriel, comme le nettoyage
d'outillages, de véhicules, d'avions ou autres.

Vous pouvez vous informer davantage sur notre siteomp.ch, lien : nettoyage industriel. Vous
y trouverez également a coté de produits/domaapgptication, une présentation Powerpoint.

Nous offronsau départ la possibilité aux commerciaux de sdreeaupres de Tramos pour
I'‘élaboration et la construction de ce marché et poendre pleinement connaissance de ces
produits de nettoyage industriel d'avenir.

Vos possibilités de gains seront basés sur la ptiviké et I'expension de ce marché, ainsi qu'en
fonction du degré commercial de notre partenaire.

Nous recherchongles agents commerciaux libres en provenance figatifes branches. L'idéal
serait de visiter la clientéle industrielle comnag pxemple, fabricant dans la métalurgie,
producteur de gaz, garagiste, pompier et égaletoetd clientéle susceptible de pouvoir utilise
ces produits de nettoyage industriel d'avenir.

=

Sur le plan des devoirs
Vous pourrez vous concentrer complétement surigevées produits auprés de votre clientéle
potentiel et pourrez compter sur un soutien tosalodite I'équipe Elcomp.

Contact
Pour un premier contact afin d'avoir de plus ampissmations, n'hésitez pas a contacter M.Reto
J.Eya au 061.378.19.89 ou bien par maitya@elcomp.ch
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GESUCHT HANDELSVERTRETER IM BEREICH DER ELEKTROTE CHNIK

GBE S.p.A., fuhrendes Italienisches UnternehmeBéreich Transformatorenbau, mit

Schwerpunkt Sonderfertigungen sucht zur Verstarlagiger Verkaufsaktivitédten in der Schwe
2011241
Freie Handelsvertreter
mit Kontakten zum Mittel- und Hochspannungsbereich.
Unser Fertigungsprogramm fasst Giessharztransforeratvon 50 kVA bis 30 MVA (bis zur
Spannnugsklasse 36 kV), Oltransformatoren von M0B liis 40 MVA (145 kV, BIL 650),
Trockentransformatoren und Drosselspulen um, datarganze Welt verkauft werden.
Sollten Sie Interesse an unseren Produkten unBidaenvertretung haben, bitten wir Sie
freundlicher Weise um die Kontaktaufnahme per Ema
GBE S.p.A. Via Teonghio, 44 36040 Orgiano (Vlign
Tel. 0039 0444 774334, Fax 0039 0444775294
Email: a.barszcz@gbeonline.comww.gbeonline.com
201120|D

Vertretung fur die West-Schweiz gesucht

Um unsere Marktstellung auch in dem franzésiscbadmnden Teil der Schweiz auszubauen,
suchen wir die Zusammenarbeit entweder mit eintbstsandigen technischen Verkaufer im
Aussendienst oder einem technischen Handelshaus.

Die Kommunikation mit uns erfolgt vorzugweise awdudsch.

z



Haben Sie Interesse an einer Zusammenarbeit? Demmean Sie Kontakt mit Herrn Michael
Jakobi auf.

mader pressen GmbH
Robert-Bosch-Str. 13
78579 Neuhausen ob Eck
Deutschland

Tel.: +49-7467-9467-0
Email: schweiz@maederpressen.de
www.maederpressen.de

Offre de représentation pour la Suisse Romande

Afin de développer nos ventes dans la partie franone de la Suisse, nous recherchons une
collaboration avec un vendeur technique indépenaianine Société de vente de produits
techniques.

La communication avec notre société se dérouleéférence en allemand.

Si une collaboration vous intéresse, n'hésitezagaendre contact avec Monsieur Michael Jak

mader pressen GmbH
Robert-Bosch-Str. 13
78579 Neuhausen ob Eck
Deutschland

Tél. : +49-7467-9467-0
E-mail : schweiz@maederpressen.de
www.maederpressen.de

obi.
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PARFUMERIE / AROMENSTOFFE / GESUNDHEITSARTIKEL / FA RBEN/
LACKE / KOSMETIK
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Handelsvertreter fur Steviaprodukte gesucht

Wir sind eine deutsche Firma mit Hauptsitz in Essia europaweit Steviaextrakte unter der
Marke SteSweetvertreibt. Wir setzen uns durch biologisch zezidfite und qualitativ hochwertig
Produkte von grof3en Unternehmen und der Konkurabn&teSweet spricht eine gesundheitst
nachhaltigkeitsbewusste Zielgruppe an. Wir biefarbeeites Produktportfolio und verwenden
ansprechende Verpackungen, wie man auf unsereraiesvw.stesweet.corsehen kann.

Wir suchen einen Agenten, der uns langfristig in der Schweizreten kann und ein gutes
Netzwerk in der Bioszene und im GroR3handel habdsteht bereits Kontakt mit Schweizer
GrolRhandlern, wir suchen aber einen Handelsvertietezunachst die Eintragung unserer
Produkte bei der BAG fir uns durchfiihren kann (Bignodukte miissen einzeln registriert
werden). Kundenakquise und Kundenbetreuung sind thae wichtigsten Aufgabengebiete, fii
die Sie eine Umsatzbeteiligung bekommen.

In einigen Landern haben wir bereits Handelsveatratie erfolgreich unsere Produkte vertreib
Da wir mit dieser Strategie bisher sehr gute Etfaben gemacht haben freuen wir uns auf
Kontakt mit Ihnen und hoffen auf lange und erfoighe Zusammenarbeit.

Wir erwarten Ihre aussagekraftige Bewerbung pet &dsr Email an unten angegebene Adres
Bei Riickfragen wenden Sie sich bitte per Mail amrridos Eisberg.gisberg@stesweet.com

Es besteht ebenfalls die Moglichkeit eines perstiel Treffens auf der Biomarché in Zofinger).

Kontakt:

Stevia Germany GmbH & Co. KG
Ursulastr. 17-19

45131 Essen

Tel.: 0201/7493382
Fax.: 0201/7493388
Mail: info@stesweet.com
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ATTIRANCE

natural cosmetics

Become a partner of Attirance and develop your owsuccessful business!

CompanyAttirance - experienced manufacturer of natural cosmetms ftatvia. Established in
2003, the company has developed more than 260 enpispducts with charming design and
wonderful selection of fragrances. Today we expm&0 countries worldwide. Inspired by the
beauty of Provence, our goal was to create nataisghetics that combine expression of feeling
beautiful and harmonious.

Taking advantage of nature as the main sourceaftipg¢ogether with innovations, we have
reached the top quality of products and providegsjmal and emotional comfort of body care. We
only select the highest quality plants, buttersw#r extracts and essential oils which faithfully
reflect the beauty of Attirance products. We makerg effort to continually improve and develop
new product lines.

We offer three kinds of cooperation for our parsnenaster franchise, franchise store and
wholesale.

Business advantages:

« Natural and handmade cosmetics from Latvia (EU)

« 34 product groups - over 260 revenue-generatingucts
« The stock will be bought directly from the maratfaer and you will be provided with the best
pricing and manufacturer support
« A team of experts - remarkable experience incth@metics industry and business management
and consulting. Therefore we're here to help you.
* Training - you will receive opening assistanaegaing support and consultations how to opep
and operate your shop
« Unified set-up of the store - we provide exattly same look of the franchise store and deliver
the same wonderful experience to customers

* High-end luxury store design and furniture predd
« Advertising and promotional materials.

Investments & profit:

Franchise store opening costs - from 35,000 EU&udting
« Initial stock purchase of about 14,000 EUR

« Attirance concept furniture and design elements

* Single franchise fee

« Additional costs for renovation, staff and adiging




MASTER FRANCHISE

Master Franchise means the exclusive rights toldpwmur own Attirance branded store netwg
attract new partners for franchise in your regicity( country or region). It is an opportunity to
profit as the intermediary between the manufactanek.

- Single franchise holder;

- Specially selected cosmetic chain stores;

- Cosmetics and spa saloons;

- Pharmacies;

- Hotels

H

$e

You will receive an opportunity to create an Attice store chain in your preferred area as a
Master franchisee. You will get a control of thesessful franchise system in a specific
geographic area, a proven business module thatswiiré brand name and even a partner in th
form of a corporate office and other master frase$ito give you valuable support, latest
innovations and business expertise when you wibne

Benefits you will have as a MASTER franchiseare:

« Priority service due to the constant contact wittirance as a manufacturer;
« Additional discount programs on products;

« Qutstanding start-up assistance and ongoing tipeah support

« Control over franchisees in territory and enfoneat of agreements

« Professional website design offering national emernational exposure

» Opportunity to create an online store in youritery

* Profit opportunities from supplying franchiseas,well as from franchise fees
* Profit from sales to cosmetic chains, hotels, sgdaons, pharmacies

» A wider range of marketing programs and tools

« Higher growth of turnover than in single franhis

For any more detailed information on any of ourdurets please contact us!
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Produits d'hygiéne écologiques

Laboratoire fabricant francais depuis 1982, nouglbdpons, fabriquons et commercialisons une
gamme compléte dans I'hygiéne des mains et lagidtee.

Nous recherchons pour le développement et la coniatisation de nos produits écologiques
(contréle Ecocert - Ecolabel Européen) sur le ma®hisse et I'Allemagne :

Agence et/ou Agent commercial(e)
introduit(e) chez des importateurs et/ou dans éssaux de distribution des secteurs :

Automobile, Industrie, Batiment, GMS, Magasins Bio,Quincaillerie, Bricolage, Jardinerie,
Agriculture, Agro-alimentaire ...

Langues souhaitées : Allemand, Francais Anglais.
Plus d'informations www.cellande.fr

Merci d'adresser CV + Lettre de motivationcgpntact@cellande.fr

201126|F

Okologische Hygiene Produkte

Franzgdsisches Labor seit 1982. Wir entwickelnjdert an und bringen eine breite Produktpalette
im Handhygiene- und Reinigungsmittelbereich, aarf Markt.

Fir unsere Entwicklung auf den schweizerischen undeutschen Markt unserer 6kologischen
Produkte (Ecocert - Europdische Ecolabel), suchen wir:

Eine Agentur und/oder ein Handelsvertreter (m/w)
Schon bei den Importeure, und/ oder Verteiler degehden Sektoren bekannt:

Automobile, Industrie, Bauwerk, GroR verteil, Bio Laden, Eisenwaren, Basteln, Agrikultur,
Lebensmittelbranche...

Gewiinschte Sprachkenntnisse : Deutsch, Franzogscftish.
Informationen www.cellande.fr

Senden Sie bitte lhre Bewerbung aontact@cellande.fr




PAPIER / GESCHENKARTIKEL / SCHMUCK / UHREN / BILDER
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Entreprise avec 25 ans d'expérience dans le satgsigouvenirs, cherche des agents
commerciaux bien

introduits dans les boutiques de souvenirs, cadgaesse-tabac, et les supermarchés dans les
stations de ski en Suisse.

Intéressés, envoyez votre C.Vexport@euro-souvenirs.net

Euro
uvemirs

Unternehmen mit 25 Jahren Erfahrung im Bereich 8oing sucht Agenten/Handelsvertreter wel
gute Kontakte zu Souvenirladen, Geschenkladen KémmsSupermarkten und Skigebieten in der
Schweiz haben.

Interessenten melden sich bitte mit Lebenslauf bei:

Euro Souvernirs SL

Ana Fernandez

Avda. Cerro del Aguila 3. Edificio 2
E-28700 San Sebastian de los Reyes

export@euro-souvenirs.net
Skype : eurosouvenirsexport

che

NAHRUNGSMITTEL / WEINE / SPIRITUOSEN



MOBEL / INTERIEUR / GARTEN / GASTRONOMIE
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WIR SUCHEN HANDELSVERTRETER FUR DEN SCHWEIZER MARKT

Plast-Turf ist ein weltweit operierender finnischer Herstellen Fussmatten fur den
Hauseingangsbereich sowie rutschfesten Matten é@unéekn fir Feuchtbereiche.

Die Produkte im Premiumsegment bestehen Uberwiegaesd D-PE und sind 100% recycelbar.
Hervorragende Haltbarkeit, Erweiterbarkeit undaitive Farbkombinationen bieten fiir jeden
Kunden etwas.

Wir expandieren seit einiger Zeit auch im deutschdpigen Markt und suchen fur den Ausbau
unserer Marktposition Partner die Uber langjahEgahrungen in unserer Branche verfiigen un
hervorragende Kontakte zu Bau- und Fachméarktenzessi

Wenn wir lhr Interesse geweckt haben sollten, zb&e nicht Kontakt zu unserem Herrn Klix
aufzunehmen.

Michael Klix
Plast-Turf Oy
International Operations Manager

Mobil: +358 20 789 0235

michael.klix@plast-turf.fi
www. plast-turf.fi

L
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COMODO ITALIA

reti e meccanismi per divani letto

COMODO ITALIA s.r.l. wurde 1987 gegriindet. In nur wenigen Jahren wsieleine der
fuhrenden Firmen in Suditalien in der Produktiom 8opfabettbeschldagen. Alle Produkte
unterliegen einem fortwéhrenden Wandel in Designhiarder technischen Ausfihrung, um das
Sortiment immer auf dem neuesten Stand zu halieigeeProdukte sind zum internationalen
Patent angemeldet.

Das Hauptaugenmerk des Unternehmens liegt aufueiedenstellung seiner Kunden. Deshalb
wird der Produktionsvorgang und der Kundenseniiessserbessert. Die Vertriebsstruktur des
Unternehmens wurde in den letzten Jahren sowegiebasit, dasSOMODO ITALIA s.r.l. nun
sowohl auf dem nationalen als auch auf dem intemnalien Markt prasent ist. Um seine Positior
auf dem danisch, dem schweizer und dem deutschekt Elasichern, suclf OMODO ITALIA
s.r.l. einen Vertreter fiir seine Produktpalette.

Gesucht wird deshalb einen Vertreter mit folgenBagenschaften:

* Er arbeitet fiir unterschiedliche Unternehmen, didér Sofabett-Branche tatig sind (z.B.
im Bereich PUR-Schadume, Leder und Stoffe, Riemsw,
» Er hat Erfahrung in der Polstermdbelbranche.

Bei Interesse wenden Sie sich an folgende Adresse:

COMODO ITALIA s.r.l.

Via dell'Orzo, 53/55/57, Z.l. 70022 Altamura (Barialy P.IVA 1T03738300726
Tel. (+39) 080 3101078 - Fax (+39) 080 3103448ww.comodoitalia.it info@comodoitalia.it




TECHNIK / BAU / VERPACKUNG
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ELEC Handels AG

Zurichstrasse 110b

8134 Adliswil

Tel.: 044 825 24 14, Fax: 044 825 28 73, Mail. @®lecag.ch

Wir sind ein kleines, aufstrebendes Unternehmeteim_euchtmittelbranche mit Sitz in Adliswi
(Nahe Grenze Zurich). Wir vertreiben unter andedas Produkt True-Lightwelches zu
96% dem naturlichen Sonnenlicht entspricht. Weilefes dazu finden Sie unter
www.lichtinstitut.ch. Mit dem Ziel, dieses Geschaft weiter auszubasechen wir

Vertretungen fir die Regionen:

e Bern
* Nordwestschweiz
e Ostschweiz

Ihre Herausforderung:

» Sie akquirieren selbststandig und mit Eigeniniiatihre zukinftigen Kunden in den
Bereichen Gemeindeverwaltungen, Birokomplexen, 8éfdarealen, Architekturen,
Druckereien, Zahnlabors etc. oder einfach tibert, dwo True-Light sinnvoll
eingesetzt werden kann.

» Sie sind der ,Typ" Verkaufer, verfigen tUber Erfatgwnd Erfolgsnachweis in diesem
Bereich und haben Freude daran, ein noch wenignméés aber innovatives Produkt
Ihrer Region erfolgreich zu etablieren.

e Sie kommunizieren zuverlassig und offen mit demdBirAdliswil, Sie sind flexibel
und bereit, stets im Interesse der Firma zu agieren

Unsere Unterstutzung:

*  Wir bieten Ihnen eine umfassende Ausbildung in Blereichen Lichttechnik sowie Lic
und Gesundheit und sind fir jegliche Anregungeeroff

*  Wir stellen Ihnen eine vollstandige Produktdokuraéinh sowie andere Unterlagen ur
Instrumente zur Verfiigung, die Sie fir lhre erfeighe Arbeit brauchen. Massvolle
regionale Werbung kann beantragt werden.

e Wir unterstiitzen Sie im administrativen Bereich gadantieren eine zuverlassige
Belieferung Ihrer Kunden von unserem Zentrallager.

Ausgezeichnete Verdienstmaoglichkeiten!

» Die Vertragsmodalitaten sind umsatzorientiert, iflekund verhandelbar.

Interessiert? Senden Sie bitte Ihre Unterlagen an ELEC HandelsFAB allfallige Fragen rufen
Sie Herrn Fedor Benisowitsch an: 079 666 90 35

nd
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Topa Packaging, 1922 gegriindet, ist ein Speziati®ereich Industrieverpackungsprodukte.

Unser Geschéaftsbereich ‘Thermal Packaging' istlaafationsbehalter und Systeme spezialisi
Unsere Kunden sind weltweit tatige Firmen aus derfazie und Biotechnologie. Fir diese
Firmen bieten wir individuelle Verpackungslosunger Systemen. Sie versenden
temperatursensible hochwertige Produkte wie z.Bdikéanente, Seren und Impfstoffe weltwe
Qualitat und Zuverlassigkeit sind die wichtigsteoratissetzungen fiir unsere Kunden.

Topa hat auch ein eigenes Wissens- und Testzenttasn opa Institut. Dabei handelt es sich

ein unabhéangiges, zertifiziertes Testlabor, in dégrgesamte Transportroute simuliert wird. Wi

haben 11 Temperaturkammern und 3 Umweltkammerumb@rschiedlicher Auswabhl fiir kleing
und grof3e Verpackungen. Sogar mit mehreren Verpagkugleichzeitig knnen Langzeittests
durchgefuhrt werden. Die Dateniiberwachung und eactinung wird mit hochentwickeltem
Equipment sichergestellt.

Wir suchen:

Einen unabhangigen AGENT fir die Schweiz fir die parmazeutische- und Biotechnologie
Industrie

Arbeiten Sie derzeit in einem dieser Industriezw@ig
Dann ist dies ihre Herausforderung!
Was erwarten wir von lhnen?

Nach einer speziellen Ausbildung und dem nahendlgeh der Marktentwicklung, werden Sie|
den Markt antizipieren. Sie erweitern und entwiokdlren Kundenstamm und existierende

Beziehungen. Ihr interner Erfolg ist abhéngig voreeoffenen und direkten Kommunikation mit

dem Kundeninnendienst, der Anwendungstechnischeilébty, und dem technologischen
Institut.

Voraussetzungen:

» Sie decken die gesamte Schweiz ab.

» Sie wissen wie man Prioritaten setzt und Geschdfiser betreut. Durch ihre
Eigeninitiative entwerfen und verwirklichen Sie Miggkeiten.

» lhre Ausbildung umfasst eine Kombination von Quigdifionen im kommerziellen und

technischen Bereich. Sie besitzen eine Affinitaeahnik und Verpackung und haben

nachgewiesene Erfahrungen im Vertrieb.

e Ein sehr gutes Englisch in Wort und Schrift ist hitig. Sie kénnen flieRend Deutsch,
Franzdsisch und Englisch.

» Sie sind sich der kulturellen Unterschiede lhreziBleungen bewusst und kénnen sich
angemessen auf diese einstellen.

» Ausdauer, Beharrlichkeit und Fingerspitzengefuhtisntscheidende Faktoren fir Ihren

Erfolg in dieser Position.
» Kenntnisse des Pharma- und Biotechnologiemarktesesn absolutes Plus.

ert.




Wir bieten

Die Geschaftsstelle fiir die Schweiz in dieser PkttarktKombination.

Interessiert?

Schicken Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen mit helbaf schriftlich oder per E-Mail mit dem

Betreff ‘Thermal Packaging' an: Topa Packaging BYA. Herr André-Jan Huberts,
Geschéaftsfuhrer, Torenlaan 10, 2215 RW Voorhowtdiilande
t +31 252 245 256

e info@topa.nl

w  www.topathermal.com

® topa

Topa Packaging, founded in 1922, is an expertarfitid of industrial packaging products.

Our Thermal Packaging Division specializes in thadfyninsulated containers and systems. Ol
clients are global players in pharmaceuticals daattbhnology. For them we offer customized
packaging solutions. They send temperature coattdligh-value products such as medicines
serums and vaccines around the world. Quality ehdhility is the most important issue for ou
clients.

Topa also has its own knowledge and testing ceftgga Institute. This is an independent,
certified testing laboratory where the entire t@ors route is simulated. We have 11 temperatl
testing chambers and 3 environmental chambersdiffdgrent ranges, for both small and large
packages, even in multiple pallet loads at a tlowg cycles can be tested. The data monitorin
and recording is done with highly sophisticatedipoent.

We are looking for:

An independent AGENT for Switzerland, for the pharmaceutical and biotechnology
industry

Are you currently working with these types of inty8

Then this is your challenge!

What do we expect of you?

After special training and following the market ééapments closely, you will anticipate. You
expand and develop your customer base and exigiationships. Internally your success
depends on an open and direct interaction witlttémemercial management, sales departmen
our technological institute.

I
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Our ideal candidate:

* You cover the whole of Switzerland.

* You know how to set priorities and to service basmpartners. Through your own
initiative, you create opportunities which you enipl

e Your education level is a combinationto§her level commercial-technical skills. You
have affinity with technology and packaging andity case proven commercial sales
experience.

« A good working knowledge of written and spoken Estyis important. You are fluent
German, French and English.

* You are aware of the cultural differences of yalationships and you can address th
appropriately.

* Persistence, resilience and tact are importanbifgdor your success in this role.

» Knowledge of the pharmaceutical and biotechnologyket is an absolute plus.

We offer
The agency for Switzerland in this product line.

Interested?

Send your letter or email with CV and mentioningpéfmal Packaging' to: Topa Packaging B
attn. to Mr. André-Jan Huberts, Torenlaan 10, 2RY% Voorhout, The Netherlands

t +31 252 245 256

e info@topa.nl
w www.topathermal.com

HAUSHALT / SPORT / SPIELWAREN
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Wir sind ein Unternehmen im Bereich Werbeartiketémotion Products und suchen zum Ausb
unseres Vertriebsteams engagierte, freie Handélstan, die unsere Produktpalette als Erst- od
Zweitsortiment vertreten Zielgruppe fir unsere Ridd sind mittelstdndische und grof3e
Unternehmen aus Industrie, Gewerbe, Handwerk ueddBleistung.

Freie Handelsvertreter Schweiz (m/w) Promotion Prodcts

Aufgabengebiet:

- Aufbau und Ausbau eines Kundenstammes in demgfesaSchweiz

- Kundenberatung und Verkauf

- Durchfiihrung von Sonderaktionen in Zusammenarh#itinserer Zentrale in Aichstetten

- Intensive Kundenkontakte und NeukundenakquisBémeich Kfz-Zubehor, Agrarhandel,
Industrie,

Zweiradhandel, Sport, Spedition uvm.

Anforderungsprofil:

- Abgeschlossene Berufsausbildung

- Berufserfahrung im Bereich Verkauf

- Moglichst Produktkenntnisse im Bereich Werbeniwomotion Products

- Fihrerschein fir PKW

Wir bieten:
Eine interessante und abwechslungsreiche Tatigkeinem europaweit operierenden
Unternehmen. Auch Quereinsteigern bieten wir eiharCe.

Wenn Sie eine neue Herausforderung suchen undémegngagierten Team mafgeblich mitwir
wollen, dann erwarten wir gerne lhre aussagefahégariftlichen Bewerbungsunterlagen per E-
Mail.

Haben wir lhr Interesse geweckt?
Dann bewerben Sie sich bitte mit den Ublichen Untéasigen per Post oder E-Mail. lhre
vollstandigen Bewerbungsunterlagen senden Sie bitan:

JAMARA e.K.

z.Hd. Herr Manuel Natterer
Am Lauerbiihl 5

D-88317 Aichstetten

m.natterer@jamara.com

Fur Ruckfragen wenden Sie sich bitte direkt an HerrManuel Natterer unter:
geschaeftsleitung@jamara.com
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MEDIZIN-/GESUNDHEITSPRODUKTE

edi«

Wir sind ein schnell wachsendes, innovatives umiadyisches Unternehmen mit Sitz im
Flrstentum Liechtenstein, das mit der Entwicklund dem Vertrieb von Medizinprodukten
bereits international erfolgreich auf dem Markt ist

Zur Unterstitzung unseres Teams suchen wir fUBAIHWEIZ ab sofort eine/n kommunikative.
freundliche/nAgent/in auf Provisionsbasis.

Zu lhren spezifischen Aufgaben zahlen:

« Die aktive Vermarktung von Medizinprodukten aus d&eneich der Orthopadie,
Traumatologie, Allgemeine und Plastische Chirurgie

e Sie besuchen und betreuen die Zielgruppen ambuPiZentren und niedergelassene

Arzte
* Sie reprasentieren auf Messen und Tagungen
*  Sie schulen die Kunden

Wir bieten:

e Gute Verdienst- und Weiterbildungsméglichkeit

e Ausgezeichnete internationale Vertriebsstruktur

e Aktives Mitarbeiten bei Entwicklungen und Projekten

« Systematische Einarbeitung in die komplexe Thematgerer Medizinprodukte
* Vollkommen selbstédndiges Arbeiten als freier Mikitér

Sie haben bereits Erfahrung im Bereich Gesundhegtew oder sind sogar gepriifte/r
Medizinprodukteberater/in und verfiigen tUber Korgaktd umfassendes Know How in der
Gesundheitsbranche? Aufgrund lhres aufgeschlosskaemmunikativen Wesens macht lhnen ¢
Umgang mit Menschen Freude? Wenn Sie wissen weairh Auendienst ankommt und Ihne
die Worter Selbststandigkeit und Eigenverantwortniofit fremd sind, sind Sie bei uns genau
richtig!

Bei Interesse freuen wir uns Uber Ihre Bewerbungoetenslauf, Bild, Verfligbarkeit und
derzeitigen Handelsvertretungen (falls vorhandem)gzMail an:wipperling@mwmedical.li
Ansprechpartner Herr Wipperling +423 373 6906.

>
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There is life in mum....
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Nous sommes une entreprise a la croissance rapid®jante et dynamique, dont le siége est s
dans la Principauté du Liechtenstein. Nous dévelnopet commercialisons des dispositifs
médicaux et rencontrons déja un grand succées sundechés internationaux.

Nous recherchons immédiatement pour renforcer @ofugpe erSUISSE Romandein(e)
représentant(e) commercial(e@gmunéré(e) a la commission.

Vos missions :

e Commercialiser activement des dispositifs médichwsecteur de I'orthopédie, de la
traumatologie, de chirurgie générale et esthétique

« Démarcher et assurer le suivi de groupes ciblesy@las centres de chirurgie
ambulatoires et les médecins

« Nous représenter dans les foires et expositions

* Former les clients

Nous proposons :

« Une rémunération attrayante assortie de format@mpnente

e Une structure commerciale internationale remaraguabl

e Une participation active au développement et aojets

e Une formation de base systématique sur nos digfsasiédicaux
e Une totale autonomie en tant que collaborateumpeddant

Vous avez déja de I'expérience dans le domaina glarité ou étes titulaire d'un dipléme de
Conseiller(ére) en dispositifs médicaux et dispatezontacts et d'un large savoir-faire dans lg
secteur de la santé ? Vous avez l'esprit ouveehrigact facile et du plaisir a communigasec les
autres ? Si vous connaissez les enjeux du traaag dn service commercial externe et si
autonomie et responsabilité sont des termes qus patlent, votre place est parmi nous.

Si cette offre vous intéresse, n'hésitez pas a faingsparvenir votre candidature avec CV, phot
disponibilité et éventuellement votre portefeudigtuel de représentations par e-mail a :
wipperling@mwmedical.liPersonne a contacter Mr. Wipperling +423 3736690

There is life in mum....

tué
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Basel, 26. August 2011

Abgeschwachte Dynamik im Grosshandel

Gemass den Ergebnissen der Konjunkturumfrage von Handel Schweiz und ETH-KOF vom Juli
2011 beurteilt die Mehrheit der Grosshandler ihre Geschaftslage als gut. Der Saldowert der
Geschaftslage ist jedoch gegeniiber dem zweiten Quartal leicht gesunken. Die
Abschwachung ist zum Teil auf noch immer herrschende technische Handelsschranken
zuriickzufithren. Schwerwiegender diirfte allerdings der Frankenwechselkurs gewesen
sein: Die Abnehmer des Grosshandels wie Fachhandel, Gewerbe und Industrie kaufen
vermehrt im Ausland ein, um den Problemen der hohen Schweizer Kosten zu entgehen. Fiir
den Grosshandel bedeutet diese Entwicklung drohende Lagerabschreibungen in
erheblichem Ausmass.

Rund ein Drittel der Schweizer Grosshandler meldeten eine gestiegene Nachfrage, wahrend sich
17% mit einer sinkenden Nachfrage konfrontiert sahen. Dies fihrt zu dem deutlich niedrigeren
Saldowert der Geschaftslage. Der mengenmadssige Warenverkauf ist im Vergleich zum
Vorjahresquartal ebenfalls weniger stark angestiegen, wobei rund 45% der Firmen einen Anstieg
und 22% einen Rickgang ihres mengenmassigen Verkaufs vermerkten. Bei den Lagerbestanden
ergab sich im Vergleich zur letzten Befragung keine Verdnderung. 70% der Grosshandler
beurteilen sie als ausreichend.

Auch im zweiten Quartal konnten die Grosshandler ihre Beschaftigtenzahl steigern. Eine grosse
Mehrheit der Firmen bezeichnete den Personalbestand als ausreichend. Vielmehr bereiten die
wirtschaftlichen und gesetzlichen Rahmenbedingungen (vor allem der Frankenwechselkurs und
technische Handelsschranken) 36% der Firmen Kopfschmerzen.

In der nahen Zukunft erwarten die Unternehmen nur noch eine leichte Zunahme der Nachfrage.
Auch die Lieferfristen der vorgelagerten Wertschopfungsstufen sollten gleich bleiben. In den
ndchsten drei Monaten diirften die Einkaufspreise des Grosshandels steigen. Beziiglich der
Geschaftslage in 6 Monaten sind die Grosshandler deutlich pessimistischer als im Vorquartal.
Grinde hierfir sind drohende Lagerabschreibungen in markanter Hoéhe.

Kontaktpersonen fiir weitere Auskiinfte:
Kaspar Engeli, Direktor Handel Schweiz Tel. 061 228 90 33
Andreas Steffes, Sekretar, Handel Schweiz Tel. 061 228 90 32
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,ch will auch...”

In der Wirtschaft zundchst nur auf begrenzte Gegenliebe gestossen, wird dem
bundesratlichen Massnahmenpaket zur Stiitzung der Exportbranchen und des Tourismus
nun fleissig der Hof gemacht.

Geht es um die 2 Mrd. hohe Stiitzungsmassnahme des Bundesrates kommt es einem fast schon
merkwirdig vor: Die Wirtschaft [duft bisher relativ robust weiter und trotzt der Frankenschwache.
Doch kaum winken Bundesgelder in Hohe von 2 Mrd. CHF nehmen die Forderungen von allen
Seiten Gberhand. Da nur Derjenige Geld bekommt, der unter der aktuellen Wahrungssituation
leidet, ist das Gejammer laut. Es wird wird schnell klar: Es sind wohl letztlich eh Alle betroffen.

Doch nicht nur Lobbyvereine streiten sich um den Kuchen. Auch unter die politischen Parteien
stellen ihre Forderungen und haben gute Ideen.

Handel Schweiz ermahnt: Die heute geforderten Einzelfallentscheidungen nannte man bis vor
kurzem Planwirtschaft.
Das Giesskannenprinzip bendsst das schwache Konjunkturpflanzchen nur kurzfristig und wenig
nachhaltig. Die einzig nachhaltige Losung liegt darin, die Marktbedingungen fir die gesamte
Schweizer Wirtschaft zu verbessern. Dies bedeutet: Ginstigere Rahmenbedingungen fir alle
Unternehmen. Der Bundesrat sollte in der aktuellen Situation nicht sinnlos Geld verteilen,
vielmehr gilt es politisch die Weichen zu stellen. Das Schweizer Kostenniveau muss auf das
europdische Niveau gesenkt werden. Dies erreicht man langfristig nur durch:

- Eine kompromisslose Anwendung von Cassis-de-Dijon ohne Ausnahmeregeln

- Einen weiteren Abbau von technischen Handelshemnissen

- Freihandelsabkommen nicht nur mit allen unseren Handelspartnern, sondern auch fir alle

Produkte. Dies schliesst die landwirtschaftliche Produktion ein.

Kontaktpersonen fiir weitere Auskiinfte:
Ueli Stursberg, 1. Sekretar Handel Schweiz Tel. 061 228 90 31
Andreas Steffes, Sekretar, Handel Schweiz Tel. 061 228 90 32




