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News

IUCAB-Delegierten-Jahresversammlung 2012, Méry-Slise, Frankreich

In diesem Jahr fand zum 59. Mal die IUCAB-Delegiarlahresversammlung in Méry-Sar-Oise (Frankrestat].
Gastgeber war die FNAC, einer der beiden franzbisisdUCAB-Mitgliedsverbande. Zahlreiche Delegiatts
IUCAB-Mitgliedsverbande kamen zu dieser jahrlich&ranstaltung aus der ganzen Welt zusammen.

In seiner Eroffnungsrede erkannte IUCAB-Prasideritiold Phitidis dankbar an, dass die Teilnahme dele@ierten
seit Jahren bestandig hoch ist. Dies sei ein klawsdruck daftr, dass sich alle IUCAB-Mitgliedsvénide stark fir
die IUCAB engagieren, ungeachtet des derzeit teriieh wirtschaftlichen und finanziellen Klimas.

Der nationale Verband der Handelsvertreter Slowenweurde als IUCAB-Mitglied aufgenommen. Dies iasd
erste Mal in der Geschichte der IUCAB, dass eirusipaischer Verband als Mitglied aufgenommen wurde

Eine weitere positive Nachricht war, dass der sgdnd Dachverband der Handelsvertreter ebenfalldigdéied der
IUCAB aufgenommen wurde.

Nachdem die Mitgliedschaft der MANA, dem nordamarilschen Handelsvertreterverband, 2010 vortibergehen
ausgesetzt wurde, war die IUCAB erfreut, die MAN#@er als vollwertiges Mitglied der IUCAB aufzunebm

Eric Enrech und Walter Krammer wurden einstimmigieuen IUCAB-Vizepréasidenten gewahlt und folgenisom
Uwe Kroiss und Herrn Rifa. Ralf Scholz wurde eimstiig fur eine weitere Amtszeit als IUCAB-Vizepréasid
wiedergewahlt.

Wichtige Fortschritte wurden bei der IUCAB-Plattiowww.come-into-contact.corrzielt. In einer Prasentation,
informierte Katharina Graf von der INCREON GmbH digionalen Delegierten tiber die schnellen Entwicgen
auf diesem Gebiet.

Berichte zu den rechtlichen Entwicklungen, zur Eismmerce und der SWG zeigten allesamt positive &iereh
fur den Berufsstand der Handelsvertreters und dib&hde, die sich um die Interessen des Berufsstddadnmern,
auf.

Herr Phitidis beendete die Versammlung mit einemken die nationalen Delegierten und Vorsitzendem d
nationalen Verbande fiir ihr ungebrochenes Engagertizie Zukunft des Berufsstandes der Handelsvientiist
von Ihnen abhangig. Zusammen kénnen wir durch diigenischen Zeiten steuern, um dafiir zu sorgesy da
Handelsvertreter weiterhin ein Schlusselfaktoren ldandelskette bleiben werden", so Herr Phitidienend seiner
Abschlussrede.

Im néchsten Jahr wird die IUCAB-Delegierten-Jaheessmmlung vom finnischen Mitgliedsverband orgamisi
und veranstaltet. Das Treffen wird vom 28. Maihiguni 2013 stattfinden.
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Facts & Figures

HANDELSchweiz

Einordnung ins Branchenspektrum der Schweizer Wirtschaft
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Quelle: BFS, BAKBASEL

Erlduterungen

- Im Handel sind 2011 rund 678°000 Personen angestellt. Dies entspricht etwa 15 Prozent
aller Erwerbstatigen der Schweiz. Damit beschaftigt der Handel in etwa so viele Personen
wie die Chemie- und Pharmaindustrie, die Investitionsguterindustrie und der Finanzsektor
zusammen.

- Mit einer nominalen Wertschépfung von CHF 105000 pro Erwerbstatigen liegt der gesamte
Handel im Hinblick auf die Arbeitsproduktivitat in etwa im Durchschnitt aller Branchen.
Innerhalb des Handels gibt es diesbezlglich deutliche Unterschiede.

- Diese Leistungen kdnnen nur ausreichend gewirdigt werden, wenn man bedenkt, dass
der Handel als eine der ganz wenigen Branchen weder staatlich subventioniert (Bauern,
Hotellerie) noch gerettet (Finanzen) noch durch Uberrequlierungen geschitzt werden
musste (Pharma).
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HANDELSchweiz Facts & Figures

Handel als zweitwichtigster Arbeitgeber der Schweizer Wirtschaft
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Erlauterungen

- Der Schweizer Handel ist ein zentraler Job-Motor der Schweizer Wirtschaft. Rund 15 % aller
Erwerbstdtigen sind im Handel beschaftigt!

- Der Handel ist in der Schweiz ein regelrechtes Jobwunder. Dies aus zwei Grinden: Zum
einen ist der Handel eine arbeitsintensive Tétigkeit. Zum anderen war gerade der Schweizer
Grosshandel in den letzten Jahren sehr innovativ und auf die Erschliessung neuer Ge-
schaftsfelder ausgerichtet.

- Es Iasst sich zwar erkennen, dass der Handel seit 2000 zugunsten des 6ffentlichen Sektors
leicht an Bedeutung eingebisst hat. Doch er bleibt auch 2011 gewichtiger als der Finanz-
sektor, die Pharmaindustrie, die Investitionsquterindustrie oder auch der Bau. Gerade ers-
tere Branchen werden gerne als die zentralen Branchen der Schweizer Wirtschaft genannt.
Doch war es gerade der Handel, der die Schweizer Wirtschaft iber den letzten Wachstums-
einbruch rettete.
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HANDELSchweiz Facts & Figures

Rund ein Siebtel der gesamtwirtschaftlichen Leistung kommt aus dem Handel

Wertschopfungsanteil an der Gesamtwirtschaft 1980 - 2011
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Erlauterungen

- Der Handel hat neben seiner gesellschaftlich wichtigen Distributions- und Versorgungs-
funktion auch Einfluss auf die gesamtwirtschaftliche Entwicklung der Schweiz.

- Im Jahr 2011 wurde rund ein Siebtel bzw. CHF 71 Mrd. des gesamten Bruttoinlandprodukts
(BIP), also der wirtschaftlichen Leistung der Schweiz, im Handel erwirtschaftet.

- Dieser Anteil ist seit Beginn der 90er Jahre in etwa konstant geblieben. Eine bemerkens-
werte Leistung in einem wirtschaftlichen Umfeld, in dem die Rahmenbedingungen wahrend
fast einer Dekade aus politischen Griinden sehr unginstig waren (EWR-Nein).

- Mit dem Abschluss der bilateralen Vertrdge I und Il (1999 und 2004) wurde wieder ein
handelsfreundliches Umfeld geschaffen. Seit die schweizerischen Handelsfirmen in Europa
in vielen Bereichen wieder Gber gleichlange Spiesse wie die auslandische Konkurrenz ver-
figen, sind auch wieder ansprechendere Wachstumszahlen zu verzeichnen.



HANDELSchweiz

Facts & Figures

Perspektive 2011 -2020: Uberdurchschnittliches Wertschopfungswachstum
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Erlduterungen

- Die Voraussetzungen fir den wirtschaftlichen Erfolg des Schweizer Handels sind mittelfristig

weiterhin gegeben. Die inlandische Nachfrage befindet sich auf einem soliden Expansions-
pfad. Zudem konnen einige Segmente des Grosshandels von der hohen Dynamik des welt-
wirtschaftlichen Handelsvolumens profitieren. Zentrale Antriebsfeder fur den Erfolg bildet
die Personenfreizigigkeit, denn ohne die Nettozuwanderung von ca. 45000 EU-BUrgern
jahrlich hatte es dieses Wachstum nicht gegeben.

- Der gesamte Schweizer Handel entwickelt sich in etwa im gesamtwirtschaftlichen Durch-

schnitt. Deutlich Gberdurchschnittlich ist die Entwicklung im Grosshandel.

- Sowohl im Gross- als auch im Detailhandel sind immer noch Effizienzpotenziale vorhanden,

welche sich vor allem in einer Steigerung der Erwerbstatigenproduktivitat niederschlagen.

- Die Zahl der Arbeitsplatze wird in den kommenden Jahren leicht zurickgehen, was vor

allem dem Produktivitdtswachstum dank neuer Technologien geschuldet ist.
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HANDELSchweiz Facts & Figures

Je ein Fiinftel der Beschaftigten im Retail- und Konsumgiiter-Bereich
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Bemerkung: Anzahl Beschaftigte in der Schweiz
Quelle: BFS, BAKBASEL

Erlduterungen

- Im Jahr 2008 waren 625203 Personen im Handel beschaftigt. Fast die Halfte aller Be-
schaftigten arbeiteten in den Bereichen «Retail und Fachmarkte» (122°680 Personen),
«Konsumguter» (114074 Personen) und «ICT/Elektronik /Unterhaltung» (70°844 Personen).

- Die Zahl der Beschaftigten im Handel wuchs in der Periode 2001 -2008 um durchschnittlich
0.8 Prozent pro Jahr. Die héchste Zuwachsrate konnte mit 5.8 Prozent pro Jahr die Handels-
vermittlung verzeichnen. Ebenfalls Gberdurchschnittlich wuchsen die Handelsgruppen,
«Transportmittel und Zubehor» (2.1% p.a.), «Rohstoffe /-materialien/Energietrager»
(1.8% p.a.), «Investitionsqguter/techn. Handel» (1.7% p.a.), «chemische und pharmazeu-
tische Produkte» (1.5% p.a.) und «Konsumgquter» (1.4% p.a.).
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Facts & Figures

Hohe aussenwirtschaftliche Verflechtung

HANDELSchweiz
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Exportquote 2001

Bemerkung: Exportquote in Prozent (Anteil der Exporte am Gesamtumsatz)
Quelle: ESTV, BAKBASEL

Erlduterungen

- Die hochste Exportquote von 92.6 Prozent wies im Jahr 2008 die Sparte «Sonstiges» auf.
Dies verdankt sie vornehmlich dem Kunsthandel mit einem Anteil der Exporte am Gesamt-
umsatz von 95.5 Prozent. Historisch betrachtet wiesen auch die Segmente «Rohstoffe /-ma-
terialien/Energietrdger» (88.3%) und «chemische und pharmazeutische Produkte» (85.1%)
hohe Exportquoten auf. Im gesamten Handel belief sie sich 2008 auf 78.1 Prozent.

- Die hochste jahrliche Zuwachsrate der Exportquote in der Periode 2001 - 2008 verzeichnete
die Gruppe «Retail und Fachmarkte», was jedoch am sehr tiefen Niveau der Quote liegt.
Wie in der Grafik ersichtlich ist, verzeichnete das Segment «Transportmittel und Zubehor»
den grassten Sprung zwischen 2001 und 2008 mit einer Differenz von 51.5 Prozentpunkten.
Das ist auf die enorme Steigerung der Exporte im Bereich «Grosshandel mit Automabilen»
zurckzufuhren. Beim gesamten Handel betrug die Differenz lediglich 19.8 Prozentpunkte.
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VAKANTE VERTRETUNGEN

METALLWAREN / WERKZEUGE / MASCHINEN / INDUSTRIEPROD UKTE

PARFUMERIE / AROMENSTOFFE / GESUNDHEITSARTIKEL / FA RBEN/
LACKE / KOSMETIK




MOBEL / INTERIEUR / GARTEN / GASTRONOMIE

201204

Die GH Internationale Mabel Collection GmbH & Co. KG ist lhr Partner im Be-
reich der individuellen Objekteinrichtung. Wir sind auf die Herstellung von indi-
viduellen und objektbezogenen hochwertigen Mobeln fiir die Hotellerie, Ferien-
wohnanlagen sowie den Senioren-Wohn- und Pflegebereich spezialisiert. In der
Einrichtungsbranche ist unser Name bekannt fiir Produkte mit hoher Qualitat
und Individualitat. Namhafte Hotels und Architekten aus ganz Europa sind von
unserer Arbeit (iberzeugt und zihlen zu unseren Kunden.

Verfligen Sie Uber mehijghrige Erfahrung im projektbezogenen Vertrieb
und haben Sie ein entsprechendes Kunden-Netzwerk mit Objekteinrichtern
und Architekien aufgebaut?

Arbeiten Sie bereits als selbststandiger Handelsvertreter fiir andere
Hersteller von Einrichtungsprodukten in angrenzenden Objektbersichen?

Sind Sie es gewohnt, |hr Geschaft eigenstandig abzuwickeln und sich Gber
Projektvergaben stindig auf dem Laufenden zu halten?

Ist Flexibilitat und Reisefreudigkeit fir Sie ebenso selbstversténdlich
wie eine hohe Eigenmotivation und eine offene Kommunikation?

Wir freuen uns Ober lhre Online-Bewerbung
unter info@gh-moebel.de

www.gh-moebel.de




201207

D

Jiziano @

Demoy & EMomoees F ¥

amtsisn mamat [Ty

Wir sind eine erfolgreiche Unternehmensgruppe beste aus drei expandierenden
GrofRRhandelsunternehmen. Wir verkaufen exklusivellkie im Griinen Markt an Floristen,
Gartnereien und Gartencenter.

Da wir groRen Wert auf die kontinuierliche und @aliche Betreuung unserer Kunden legen,
suchen wir erfolgreiche

freie Handelsvertreter/innen
fur die Verkaufsgebiete:

komplette Schweiz

Ihre Herausforderung:

Sie betreuen unsere bestehenden Kunden.

Sie bauen die betrieblichen Aktivitaten in IThremb@é kontinuierlich aus.
Sie akquirieren Neukunden.

Sie arbeiten intensiv mit dem Team des Innendiensts

Sie bearbeiten selbststandig und verantwortlichwtlakaufsgebiet.

Sie nehmen an Messen und anderen Veranstaltunigen te

lhr Profil:

Wenn Sie auRergewohnliche Perspektiven suchen gilehohe Einsatzbereitschaft verfiigen u
unternehmerisches Denken innerhalb Ihres Aufgali®etpefiir Sie selbstverstandlich sind, dann
freuen wir uns auf lhre aussagekraftigen Bewerbumigslagen.

Bitte senden Sie diese an

Plaikner Group

Personal/ Stephanie Lettermann
Léhdorferstr. 12, 42699 Solingen
s.lettermann@valentino-gmbh.com
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Punkalive wurde 2008 in Helsinki als privates Untenehmen in Form einer Ltd. gegriindet.

PUNKALIVE®

Das Unternehmen stellte 2009 auf der Internation®lébelmesse in Mailand seine erste
Mdbelkollektion vor. Von diesem Zeitpunkt an nahmmRalive jahrlich an der Mailander Messe
der IMM Cologne und kiirzlich auch an der ersteniQuib in Berlin teil. Trotz der kurzen Histori
kann Punkalive bereits mehrere Nominierungen fi@rirationale Innovationsauszeichnungen
vorweisen. Der Firmensitz von Punkalive befindehsn Helsinki und die Produktion in
Punkaharju, in Ost-Finnland.

Punkalive besitzt drei strategische Geschaftsfelder

«  Okologische Design-Mébel
« Baukastenartige Elemente
e Lizensierte Markenprodukte

Punkalive hat eine einzigartige Herstellungsmettsmiger Kollektionen entwickelt. Diese Methg
wurde bereits europaweit patentiert. Durch die \@reung des laminierten Furniers "Kertowoo
ist Punkalive in der Lage neue Produkt-Samplesbasd auf CAD-Entwirfen mit einer
Durchlaufzeit von 48 Stunden zu entwickeln. EineenProduktidee kann in 7 Tagen als
Massenproduktion eingefiihrt werden. Alle neuen Bktelsind von Hand gefertigt, um die hdch
Qualitat fur den Verbraucher zu garantieren. Daldistes Punkalive mdglich seinen Partnern U
seinen Benutzern ein exzellentes Preisleistungéiteit anzubieten. Die Preisstrategie beim
Fachhandel befindet sich im mittleren bis mittekoliPreissegment.

Punkalive vertreibt seine Produkte an den Fachhahateh exklusive Handler, die auch Marken
wie Fritz Hansen, Zeitraum, Artek, Vitra, Lammhultsd Fredericia fihren.

Bitte betrachten Sie unsere derzeitige Produktreitier: www.punkalive.fi/deutsch

Wegen der Einfiihrung des Modular Elements-Systernste Punkalive schnell seine Kontakte
Innenarchitekten, Einrichtungsplanern, Biromébetddmehmen, Eventagenturen und
Unternehmen im Messebau steigern.

Punkalive sucht Generalvertreter in der Schweizd®ih folgenden Profil:

« Malgebliche Erfahrung und ein starkes Kontaktnetizive Design-Mdbelmarkt fur die
Schweiz

e Die Fahigkeit und die Bekenntnis den Fachhandeld-den Kontract-Markt mit Punkali
Design-Mdbeln und dem System aus baukastenartiggndhten weiterzuentwickeln

« Begeisterung und eine engagierte Einstellung, smvexldsslicher Partner zusammen mit

dem in MlUnchen angesiedeltem Vertriebsleiter zeiteh
« Langjahrige Geschéftsabsichten, um ein starkes &umetzwerk und einen beiderseitig
Gewinn mit diesem einzigartigen Markenkonzept albézien

(1]
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Kontakt:

Olli Lemola

Kaufmannischer Vorstand

Handy: +49-173-4347 867 (Deutschland)
olli.lemola@punkalive.fi

Punkalive Sales & Marketing
Kruunuvuorenkatu 9
FI1-00160 Helsinki

Tel.+358 50 362 7160
www.punkalive.fi

TECHNIK / BAU / VERPACKUNG
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Im Rahmen einer weiteren Expansion suchen wir éiir 8chweizer Markt zum nachst moglicher
Zeitpunkt einen

Handelsagenten fir Schornstein- und Abgastechnik

Am Standort in Lilienthal bei Bremen werden seieftiB0 Jahren Schornstein- und Abgassyster
aus Edelstahl in Elementbauweise produziert. Neleerklassischen ein- und doppelwandigen
Abgassystemen runden weitere Komponenten, wie Bmdzschachte und Kunststoffsysteme
Lieferprogramm zum Komplettanbieter ab. Der Namgé&i@& Noot ist bekannt fiir Innovationen
und Qualitat, aber auch fur eine langfristige Randohaft mit unseren Kunden.

Ihre Aufgabe ist es Kunden selbstandig zu beratehzu betreuen und als Partner zu gewinnen
Weiters sollen sie selbststandig Berechnungslaistuiiir Kaminsysteme durchfiihren. Ebenso
arbeiten Sie mit Architekten und Planungsbiiros mumsan, um einen langfristigen Geschaftserfg
sicherzustellen.

Idealerweise sind Sie bereits im Bereich Abgastictitig oder haben Erfahrung in der
Warmeerzeugung.

Wenn wir Ihr Interesse geweckt haben und Sie eihuhseres Teams werden wollen, dann freu
wir uns auf Ihre aussagekréftigen Bewerbungsurgena

RETTIG Austria GmbH

Herr Johannes Huber-Grabenwarter
Vogel und Noot StralRe 4

A-8661 Wartberg

T: +43 3858 601 1240
M: +43 3858 601 91240

email: johannes.huber-grabenwarter@rettigicc.com
www.vogelundnoot.com

heatingthroughinnovation.
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Seutert Traneparents Ver an GmbH

Wir sind ein expandierendes Unternehmen, das eweipau den TOP-Adressen fiir hochwertig
Verkaufsverpackungen aus Kunststoff gehort.

1%

Unsere innovativen Klarfaltschachteln, transpamehtéllen, Schuber, Stanzzuschnitte und
Tiefziehteile finden Einsatz in der Stusswaren-, idetik-, Geschenkartikel- und
Lebensmittelindustrie.

Wir verantworten den kompletten Wertschopfungspsez@n der PET-Folie tUber den
Entwicklungsbereich und die Veredlungsabteilungef-Sund Offsetdruck zur Weiterverarbeitung.
Dank regelmaRiger kreativer Neuentwicklungen in derschiedensten Bereichen z&hlt unser
Unternehmen zu den Trendsettern der Branche.

Wir mochten uns starker auf deSshweizer Markt positionieren und suchen ab sofort einen

freiberuflichen Handelsvertreter (m/w) auf Provisionsbasis.

Sie bringen langjahrige Berufserfahrung im Berdtcainsparente) Faltschachteln oder aus einem
angrenzenden Sektor mit und verflgen lber gutedddatzu Marketing-, Forschung &
Entwicklungsabteilungen und Einkdufern in den obeméhnten Industrien.

Wenn wir lhr Interesse geweckt haben, senden Sidvifite Ihre Bewerbungsunterlagen zu.

Wenn Sie uns naher kennenlernen mochten, rufearSi@an oder besuchen Sie uns auf unserem
Stand J14 auf dérerpackung Schweiz in Zirich vom 24. bis 25. April 2012.

SEUFERT TRANSPARENTE VERPACKUNGEN GmbH
Hans-Sachs-Strasse 3

D- 63110 Rodgau, Deutschland

Telefon: +49 (0) 61 06 /6903 -0

Email: t.pfaff@seufert.com

Kontakt: Herr Thomas Pfaff, Geschéaftsfiihrer Mamgt& Vertrieb
www.seufert.com
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Lettershop Logistik Verpackung Versand

Handelsvertretung gesucht

Conversa - Ihr Fulfillmentpartner fir Deutschland und die Schweiz

» lhre Domiziladresse in Stiddeutschland direkt ander Schweizer Grenze ,,

Die Conversa GmbH aus Schwdérstadt-Rheinfeldentraditionsreiches, mittelstandisches
Unternehmen mit bis zu 100 Mitarbeitern bietetemeUnternehmen die Partnerschaft fir
Flexibilitdt und Zuverlassigkeit. Die Zusammenatteit der Conversa GmbH als Partner in den
Bereichenversand Service Lettershop ServiceundFulfillment erstreckt sich auf Gebiete in de
nordlichen Schweiz und Siddeutschland.

Da wir unser Geschéft mit der Schweiz ausbauerewpiuchen wir Handels-vertreter die bereit
einschlagige Kontakte zu Druckereien, WerbebirasMarketingabteilungen in gro3en Betriebg
haben. Auch Herstellern von Verpackungsmitteln dtesmetischen Produkten kann unsere
Handkon-fektionierung angeboten werden. Auch adegnaher Standort bz@omiziladresse in
Siiddeutschlandist die Conversa GmbH in bester Lage und kann Watkete, Onlineshop-
Bestellungen oder Ersatzteile innerhalb 24 Std.d@snEuropaweit ohne Zollbarriere zustellen.

Sie betreuen unsere Bestandskunden und erweitkzesgive durch Akquisition von Neukunden
den Kundenstamm.

Wenn Ihnen unsere Dienstleistungen zu sagen, sa i uns an oder Ubersenden Sie uns die
Bewerbungsunterlagen an folgende Adresse:

Conversa GmbH

Z.Hd. Herrn GF Reinhard Metzger
Hauptstr. 196

D - 79739 Schworstadt

Tel.:0049/7762/8070830
Mail: rmetzger@conversa.org
Webwww.conversa.org
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Handels - Vermittlung - Vertretung - Beratung

P2 Germital

Intermediazioni - Rappresentanze - Consulenza

Germital

Wir sind eine deutsch/italienische Handelsvermitiisagentur spezialisiert auf die Suche un
Vermittlung von Gebiets- und Generalvertretungdén deutschen, Markt.

(natiirlich auch Osterreich und Schweiz)

Fir unserer Auftraggeber, (aus Verona - Italien)féhrendes Unternehmen, Jahresumsatz 2(
Uber 200 Mil. € in der Herstellung, seit fast 4@réa von:

Isolierplatten bzw. Isolierpaneele mit hohem isothenischen Koeffizienten
mit Metalltrager fur Abdeckungen, Wandeund Kiihiraume

Paneele, die im Wesentlichen aus Profilblechenwadnedammschicht aus Polyurethan beste
stellen eine doppelte Barriere sicher : eine gégmnosion, die andere gegen Warmeverluste. -
diesem Grunde werden ausgewahlte Komponenten Wgedimgesetzt: mit einer Zinkbeschichtu
und einem Lackfilm geschiitzte Stahlbleche, um damtterung eine wirksame Barriere entgeg
zu setzen; dazu Polyurethan- oder Poly-Isocyanatsef@ume, die wirksamsten
Warmedammmaterialien zur Bek&dmpfung der Warmedmgputrg. Die harte, geschlossenzellige
Polyurethan-Komponente mit hoher Dichte zeichngt diurch die sehr starke und konstante
Dammfahigkeit, die bemerkenswerten physikalischeeimnischen Eigenschaften (uberprift m
den strengsten Komprimierungs-, Biegungs- und Mkigkeitsversuchen) und das gute
Selbstverléschungsvermdgen aus.

Der absolut monolithische Charakter des Paneets dvirch die Gewahrleistung einer guten
Haftung des DaAmmmaterials an den metallischen é&elksn dank eines besonderen Primers &
den Deckblechen sicher gestellt.

Suchen wir in deBCHWEIZ zum frihestmdglichen Termin engagierte:
HANDELSVERTRETER (mw)

mit englisch und/oder italienisch Kenntnisse

Wenn Sie uber gute Kontakte verfiigen, zielstrabid, erfolgsorientiert denken und
eigenverantwortlich handeln, kbnnen wir gemeinsdioigreich werden.

Wir freuen uns auf lhre Kontaktaufnahme.
Germita

Espedito Mancuso - Eisenbahnstr. 6 - D 77876 Kappebeck
Tel +49 (0) 78 42 99 79-337 fax -338
info@germital.de
www.germital.de
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HAUSHALT / SPORT / SPIELWAREN

TEXTILIEN / SCHUHE / MODE
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GROUP

Wir suchen Verstarkung

Die FFF GROUP ist eine starke Gemeinschaft von tdetamen, die eine gemeinsame Passion

teilen: die Beschaftigung mit dem Werkstoff Filz!

Die Gruppe verfiigt insgesamt Giber 450 Jahre Erfahiu mehr als 80 Branchen auf der ganzen
Welt. Als weltweit gré3ter Produzent von Wollfilzend als Spezialist im Bereich der Vliesstoff

sind wir die erste Adresse fir die Entwicklung ligenter technischer Textillésungen.

Unsere Kunden sind namhafte und anspruchsvollerbktenen aus der Filtrations-, Automobil-,
Akustik-, Bau- und Stahlbranche, aber auch Instnter® und Maschinenbauer, Designer,

Raumausstatter sowie die klassische Textilindustrie
Zur Verstarkung unseres Vertriebsteams in der Schwieg suchen wir einen

Handelsvertreter (m/w) / Objektberater (m/w)
fir den Produktbereich ,Nadelfilz-Bodenbelage"

Aufgabenschwerpunkte:

« Betreuung unserer Kunden in der Schweiz
* Fuhren von Verkaufs- und Beratungsgesprachen mitel einer optimalen
Kundenbetreuung, Preis- und Vertragsverhandlungen

e Akquise von Neuprojekten (Biros, Verwaltungen, bfiiehe Einrichtungen, etc.)

e Kundenbemusterung, Reklamationsbearbeitung

e Marktbeobachtung und -analyse, Entwicklung von Yefkstrategien fur die Schweiz

< Bericht direkt an die Vertriebsleitung in Fulda

Einige lhrer Qualifikationen:

» Sie verfugen uber fundierte Erfahrungen sowie #uetakte im Objektgeschaft

« Sie kennen das Objektgeschéft und sind besten&rbeitekten, Bauherren,
Generalunternehmen und Objekteuren eingefiihrt nackannt
« Sie arbeiten selbstandig und erfolgsorientiert

e




Wir bieten lhnen:

» eine bekannte und starke Marke
« eine moderne und ansprechende Kollektion
« sehr gute Objekt-Qualitaten fur Klein- und GroRpkt¢

Kontakt

Fihlen Sie sich angesprochen? Dann senden Sidhritaussagefahigen Bewerbungsunterlage
an:

Filzfabrik Fulda GmbH & Co KG
Herrn Stefan Popper
Frankfurter StraRe 62

36043 Fulda

stefan.poepper@fff-fulda.de
Tel.: +49 661/101-314

www.filzfabrik-fulda.de
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MEDIZIN-/GESUNDHEITSPRODUKTE
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CH

SOLUTIONS

Wir suchen ab sofort
Handelsvertreter w/m

Wir sind ein expandierendes, kleines Unternehmerviedi "know how" und innovativen
Produkten, fir Marktliicken mit grossem Potential.

Wir bieten:

* Kundenbestand

e aktive Unterstlitzung fir neue Kundengewinnung
» lukrative Vergitung auf Provisionsbasis

e spannende Tatigkeiten mit Alleinstellungsmerkmal
» unterstutzender und motivierter Innendienst.

Wenn Sie uiber Kontakte zu Apotheken, Arzten und @narzten verfiigen, bieten Ihnen ung
Produkte schon vom ersten Tag an ein bedeutend&srmensplus als optimale Erganzung z
Ihrer Produktpallette.

Schicken Sie Ihre Kurzbewerbung mit Lebenslautkatisschliesslich per E-Mail an:

info@w3solutions.ch

Nous recherchons dés maintenant:
AGENTS POUR LA SUISSE, TOUTES REGIONS

Nous sommes une petite entreprise en pleine exgrgrdisposant d'un grand savoir-faire et de
produits innovants, a fort potentiel sur de nomkrenéneaux de marché.

Nous offrons:

» un portefeuille de clients;

* un soutien actif pour de nouvelles acquisitionslgmts;
e une rémunération lucrative sur base de provision;

» des activités passionnantes avec argument clérde;ve
e un service interne motivé qui vous appuiera.

Si vous disposez de contacts avec des pharmaegspédecins et / ou des dentistes, nos prog
complément optimal de votre propre palette de ptsdvous apporteront dés le premier jour u
surcroit significatif de revenus.

Veuillez envoyer votre bréve candidature avec C¥|usivement par e-mail, a I'adresse:
info@w3solutions.ch
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